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PATRICIA VILDÓSOLA ERRÁZURIZ

El exministro de Agricultura y líder gremial, ahora a cargo
de la SNA, plantea que eso permitirá al agro tener una voz
para aportar a la discusión constitucional. Analiza además
los ejes de su gestión.

ANTONIO WALKER, PRESIDENTE DE LA SNA

“L
o primero
es un lla-
mado a la
unión de
la agricul-

tura. Con el nuevo directorio
nos gustaría transmitir que la
SNA es la unión de la agricul-
tura chilena. Aquí no existen
ganaderos, lecheros, cultivos
tradicionales, fruticultores,
hortaliceros. No existen los
del norte, los del centro, los
del sur. Aquí somos todos
agricultores. Este es el para-
guas y los queremos repre-
sentar a todos, para eso nos
tienen que alimentar respec-
to de lo que ocurre en sus re-
giones y en sus rubros”, enfa-
tiza el nuevo presidente de la
Sociedad Nacional de Agri-
cultura (SNA), el exministro
Antonio Walker, en sus pri-
meros días sentado en la ofi-
cina de Teatinos del organis-
mo. 

Walker, el lunes poselec-
ciones de consejeros consti-
tucionales, recalca que esa
unión es clave ante el proceso
de discusión constitucional.
“Es fundamental que estemos
unidos, con una voz frente a
los consejeros y consejeras
constitucionales, ya que que-
remos participar activamente
en el proceso, porque quere-
mos que tenga un sesgo rural,
que nos escuchen”. 

Con menos de un mes có-
mo líder de la institución ya
inició reuniones con autori-
dades. 

“Lo primero fue el ministro
de Agricultura. Fue con él y
sus directores de servicios fue
muy buena”, dice, y agrega
que ya tiene pedidas con el
Presidente; con el ministro
de Relaciones Exteriores; con
el de Trabajo.

También programa una
convención nacional del agro,
para lo que primero está to-
mando contacto con los orga-
nismos agrícolas de las distin-
tas regiones. “Queremos ir de-
finiendo y avanzando en los
ejes de este nuevo directorio,
teniendo en cuenta las ideas y
necesidades de los que están

con los pies en la tierra y ahí
están los gremios y las confe-
deraciones campesinas. Que-
remos, un poco, ir a preguntar
cuáles creen los propios agri-
cultores que tiene que ser la lí-
nea que tiene que tener la
SNA. En un mes esperamos
recorrer o tener reuniones con
todas las regiones. Lo funda-
mental es que esto nazca de
las bases y queremos terminar
con una convención”.

—Qué sellos, además de
ser una voz unificada, le da-
rá a su gestión? 

—Uno de nuestros sellos
en el directorio es que si bien
la SNA siempre se ha enfoca-
do en la política interna, lo
que está muy bien, también
queremos preocuparnos de la
externa, eso es de profundizar
la cooperación internacional.

La agricultura tiene mucho
de intercambio internacional
y no es solo comercio, la tec-
nología, la investigación, la
innovación, la mecanización,
las técnicas de producción;
los buenos ejemplos de sus-
tentabilidad en el mundo. Te-
nemos que hacerlo en todos
los rubros. Y entonces, cuan-
do hablamos de moderniza-
ción de la agricultura, que es
uno de nuestros ejes, tene-
mos que vincularnos a lo que
está haciendo el mundo.

“Entonces, para eso esta-
mos hablando de vincularnos
mucho más al Ministerio de
Relaciones Exteriores, a Pro-
Chile, a los agregados agríco-
las y comerciales que están en

el mundo, que son funciona-
rios del agro”. 

—¿Seguridad o sobera-
nía alimentaria? 

—Como SNA siempre va-
mos, en primer lugar, a apo-
yar la producción nacional,
porque queremos que a nues-
tros agricultores les vaya
bien, que nuestros consumi-
dores se alimenten lo más po-
sible con alimentos locales, y
siempre nuestro primer ob-
jetivo lo vamos a tener en fo-
mentar, incentivar y apoyar
la producción nacional. 

“Cuando hablamos de
seguridad alimentaria,
una cosa es la disponibili-
dad de alimentos y otra es
el precio de los alimen-
tos. La gente puede no
acceder a los alimentos
muchas veces por precio,
entonces, si tenemos un
producto nacional carísi-
mo, la gente no va a poder
comerlo. Entonces cuan-
do en el arroz no tenemos
ninguna ventaja compara-
tiva, tenemos que traer el
arroz de Vietnam. Si las pi-
ñas y plátanos se producen
en climas tropicales, tene-
mos que traerlos. Pero como
tenemos clima mediterráneo
podemos producir ciertas co-
sas que no tienen otros paí-
ses, entonces, y las quieren
comer y las intercambiamos.
Esa es la lógica del comercio
internacional”. 

—¿Cuál es la posición
respecto de la crisis migra-
toria? 

—Decimos bienvenidos los
inmigrantes, agradecidos a
ellos, pero a los que vienen en
forma ordenada y cumplien-
do con las normativas. Hoy
tenemos un gran problema,
porque sabemos que ha en-
trado un millón y medio de
personas, pero ¿cuántas han
entrado por pasos ilegales?
Ahí no sabemos. Por eso, lo
primero es ordenar la casa,
porque somos un país expor-
tador y debemos tener al día
las buenas prácticas labora-
les, o sea formalización y
cumplimiento de las normas
laborales. Ordenar la casa
significa que bienvenidos los
inmigrantes, pero a Chile se
viene a trabajar, con visa de
trabajo temporal. Lo conver-
samos con el ministro y está

de acuerdo. 
“Nosotros tenemos que

ser socios con el ministe-
rio en esto para persuadir
a otros ministerios”. 

—Otro tema que gol-
pea al agro es la violen-
cia y delincuencia, más
allá de la macrozona
sur. 

—La inseguridad li-
mita la recuperación
económica, porque li-
mita la inversión. Hace
20 días mataron a un
agricultor en Casa-
blanca delante de su
señora y su hijo. En
Colchagua hace cuatro
semanas murió otro
agricultor. Y esto no es

la macrozona sur. La
cantidad de robos de ma-
quinarias, de insumos en
los campos, con una vio-

lencia feroz, afectando es-
pecialmente a la gente más

sencilla. 
“Aquí lo que hay que hacer

es perseguir a los que com-
pran estos productos. Como
gremio, como SNA, no pode-
mos aceptar eso”. 

—Mencionó que seguirá
trabajando para impulsar
un agro moderno y desarro-
llado. ¿A qué se refiere la
modernización?

—Tenemos que incorporar 

Antonio
Walker.
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“Lo primero es un
llamado a la unión
de la agricultura”

FELIPE BAÉZ BENITEZ
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a los jóvenes y a las mujeres. A
los jóvenes les gusta la tecno-
logía y por eso la inteligencia
artificial y todo lo que esta-
mos viendo en los campos
hoy: los drones, telemetría,
digitalización. Entonces al
incorporar tecnología tam-
bién avanzamos en temas de
igualdad, inclusión y género. 

—¿Ayudará a adaptarse a
cambios como las 40 horas,
el alza del sueldo mínimo, el
6% para pensiones?

—Todos esos cambios es-
tán bien, son positivos, por-
que significan mejorar la cali-
dad de vida de las personas,
pero tiene que haber un au-
mento de la productividad, y
eso pasa con la moderniza-
ción. La rentabilidad es un
medio, no es un fin; si mi
campo es rentable, se pueden
seguir desarrollando proyec-
tos; si no hay rentabilidad, se
acaba la empresa. 

“Entonces se trata de ocu-
par menos jornadas, pero
mejor remuneradas, y con
menor esfuerzo físico. Ese es
nuestro desafío. A eso tene-
mos que tender. Queremos
que a la gente le vaya bien, pe-
ro para eso le tenemos que
dar las herramientas. 

Todo esto tiene que ver con
la modernización. Tenemos
que ir a esa agricultura. 

Tenemos que alinear los
objetivos de las distintas filia-
les de la SNA hacia estos ob-
jetivos”. 

—Otro gran tema es la
sustentabilidad, en donde
la agricultura genera im-
portantes impactos. 

—Los agricultores somos
muy sustentables por el he-
cho de trabajar con una plan-
ta que hace fotosíntesis, que

absorbe el CO2, luz y libera
oxígeno. Esta planta transpi-
ra y al hacerlo libera agua al
ciclo hídrico. Es la mejor tec-
nología para el medio am-
biente. Entonces, cuando
evaluemos la agricultura, ha-
gámoslo entendiendo esto”. 

—Tenemos claro el cami-
no. Debemos y podemos ser
una agricultura sustentable y
productora de alimentos sus-
tentables. Desde la SNA ese
es el camino, no es que quera-
mos o no. Tenemos que ha-
cerlo. Esa es una misión con
el consejo y el directorio y te-
nemos que transmitírselo a
todos los rubros y sectores. 

“Ante la crisis climática,
como SNA, queremos como
agricultura ser parte de la so-
lución de la crisis climática,
no del problema. Tenemos
herramientas para hacerlo”. 

—Uno de los grandes te-
mas del agro es el agua… 

—Es verdad que ocupamos
el 75% del agua, pero para
transformarla en alimentos.
Y así esa agua se distribuye
entre todos los chilenos a tra-
vés de los alimentos.

“El problema de Chile es
que los sectores urbanos tie-
nen una cobertura de 99% de
aguas porque hay una sanita-
ria y concesión, y se abre la

llave, sale agua y llega la
cuenta. En los sectores rura-
les concentrados hay 98% de
cobertura El problema son
los sectores desconcentrados,
que tienen menos de 6 arran-
ques por kilómetro lineal.
Entonces el problema es de
de distribución

Le hago un llamado al Mi-
nisterio de Obras Públicas:
aquí tiene a todos los agricul-
tores de Chile dispuestos a
colaborar con el agua rural.
Pero hay que ir a dejar el agua
a la señora que vive a 20 kiló-
metros del APR y para eso
hay que tender una cañería y
en eso se ha fallado”. 

—Sin embargo, la escasez
hídrica es una realidad.
¿Cómo se enfrenta? 

—En el tema del agua lo
que hay que mejorar es la ges-
tión, la incorporación de tec-
nología e impulsar un uso
más eficiente. Tenemos un
Código de Aguas que fue
aprobado unánimemente y
promulgado por el Presiden-
te Boric, donde se establece
que es un derecho humano,
que es un bien nacional de
uso público. Lo importante es
que los agricultores no somos
los dueños del agua, somos
dueños de un derecho de
aprovechamiento. 

—Se ha detectado en el
norte un alto contrabando
de productos agrícolas.... 

—Es gravísimo. Los pro-
ductos que están ingresando
no se están quedando en el
norte, sino que ya se encuen-
tran en la Región Metropoli-
tana. Son una competencia
desleal con la producción na-
cional —especialmente de los
más pequeños— se venden
sin pagar ningún impuesto y
poniendo en riesgo además
nuestra producción. Ahí le
propusimos al ministro las
barreras fitosanitarias que
permitan controlarlos para
que no se desplacen hacia
otras zonas del país. 

—¿Cómo van a trabajar,
desde la SNA, para mejorar
la calidad de vida de los ha-
bitantes rurales e incorpo-
rar a los pequeños?

—Con una agricultura de-
sarrollada y con políticas pú-
blicas, en temas como conec-
tividad; transporte, educa-
ción, salud. 

“También con asociativi-
dad. No hay desarrollo agroa-
limentario si no incorpora-
mos a la agricultura familiar
campesina, porque es más del
90% de la agricultura chile-
na. Por un lado, apoyarlos pa-
ra que sigan mejorando y
puedan vender en supermer-
cados, con alianzas producti-
vas. También para la exporta-
ción. Me gusta mucho el
ejemplo de los apicultores. Se
agruparon, consiguieron sus
salas de proceso y lograron
salir al mundo. A eso nos refe-
rimos cuando hablamos de
que la SNA quiere jugar un
rol más activo, es diseñar una
estrategia para que los pe-
queños puedan sumarse”. 

ROMPER LAS DESCONFIANZAS
—Usted plantea que uno de los pilares de su gestión será
impulsar el desarrollo de la agricultura para impulsar el
crecimiento del país….
—Porque es la herramienta más potente que tenemos para

mejorar la calidad de vida de las personas que viven en el

mundo rural, que son 263 comunas, y que tienen una pobre-

za multidimensional tres veces mayor que una urbana. Por

eso es clave la Política Nacional de Desarrollo Rural, que

comprende a 13 ministerios. 

“Una agricultura que tiene impulso es generación de emple-

os, de ingresos, de reinversión. Le hago un llamado al Presi-

dente de la República: confíe en el sector privado. Hagamos

una alianza público-privada porque hay mucho prejuicio con

el sector. El Estado sin el sector privado no sale adelante.

Rompamos las desconfianzas. Creemos es que hay que

crear una alianza entre las instituciones. Y esta institución,

que tiene 185 años, tiene algo que decir”. 
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Las herramientas
que impulsan la
eficiencia hídrica

L os datos del VIII
Censo Agropecuario
de 2021 muestran
un avance impara-

ble en el uso de riego y su tec-
nificación en el agro chileno.
Las cifras indican que casi la
mitad de la superficie agrícola
cuenta con riego, de la cual al-
rededor del 60% corresponde
a sistemas tecnificados.

Durante casi 40 años, ese
fuerte incremento de la tecni-
ficación ha sido incentivado
por la Ley de fomento a la in-
versión privada en obras de
riego y drenaje, y por la llega-
da de nuevas soluciones y he-
rramientas que impulsan un
uso eficiente del recurso, y
que al menos durante la últi-
ma década también se ha vis-

to acelerado por la menor dis-
ponibilidad de agua como
consecuencia de la sequía.

Estimaciones de la Asocia-
ción Gremial de Riego y Dre-
naje (Agryd) calculan que la
introducción de riego tecnifi-
cado ha significado un au-
mento de 32% a 50% en la efi-
ciencia del uso del agua, por lo
que seguir avanzando es cla-

ve, y algunas empresas y orga-
nizaciones ya están enfocados
en nuevos desarrollos y acuer-
dos que permitan seguir opti-
mizando el uso del recurso.

A continuación, algunos
casos exitosos en la aplicación
de nuevas tecnologías y ges-
tión que tienen el potencial de
replicarse en otras zonas y ru-
bros del agro.

Con la implementación de nuevos equipos que permiten medir el estrés hídrico de las
plantas, el uso de nanoburbujas para mejorar la calidad del agua, la instalación de
paneles solares para evitar la evaporación del recurso en tranques, la creación de un
market place de servicios tecnológicos para optimizar el riego y el cierre de acuerdos
entre distintos usuarios de una cuenca, desde diferentes ámbitos el sector agrícola
apunta a utilizar menos agua sin perder rendimientos ni calidad en los alimentos.
PALOMA DÍAZ ABÁSOLO
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Democratizar el acceso
a nuevas tecnologías

Tras una exitosa ronda de
levantamiento de capital con-
cretada a comienzos del año,
la empresa chilena Wiseconn,
dedicada al control de riegos a
distancia a través de su siste-
ma Drop Control, no solo
abrió nuevas oficinas en Euro-
pa y Australia y tiene la pro-
yección de crecer 40% este
año, sino que afina los detalles
para lanzar un nuevo market-
place de soluciones compati-
bles con su sistema para el se-
gundo semestre.

La idea es masificar el acce-
so a las nuevas tecnologías
que se complementan con el
control de los riegos en forma
sencilla, a través de una mis-
ma plataforma.

“Va a ser muy difícil que al-
guien llegue a hacer un solo
gran software para regar todas
las plantas en todo el mundo,
por lo que hemos habilitado el

que un agricultor pueda tener
su sistema de riego y pueda
conectar diferentes software”,
explica el gerente general de
Wiseconn, Cristóbal Rivas.

El marketplace o mercado
de aplicaciones debería contar
con unas 15 empresas en las
cuales el agricultor pueda co-
nectar sus datos, las que se en-
focarán en dar recomendacio-
nes, pronósticos de clima y
consultorías de datos, donde
contarán con socios chilenos y
de Estados Unidos.

“Queremos que todos los
agricultores se puedan benefi-
ciar de la interacción de los
datos con estas aplicaciones,
que puedan conocerlas, pro-
barlas y usarlas. Algunas tie-
nen modelos más cerrados y
otras son más abiertas, pero
todas van a tener versiones de
prueba… Vamos a estar usan-
do este nuevo marketplace

antes de que parta la nueva
temporada de riego”, dice.

Entre los planes de la em-
presa también está desarro-
llar nuevos sistemas y equipos
que se puedan aplicar en la
agricultura más extensiva, co-
mo los cultivos anuales, y en
las hortalizas, donde han no-
tado un avance importante en
el caso de Chile, con una cre-
ciente incorporación de riego
con cintas en los últimos años.

También están avanzando
con nuevos proyectos de con-
trol de riego en Portugal, Ita-
lia y España, donde ya instala-
ron los primeros proyectos, al
igual que en Australia.

“Vamos a la velocidad de
donde el riego va llegando…
Esto sirve para democratizar
la tecnología y hacer que a la
gente se le haga fácil usarla. El
desafío es hacerla más accesi-
ble”, dice Cristóbal Rivas.

WISECONN

Cristóbal Rivas, gerente
general de Wiseconn.

Medir el estrés
para regar lo justo

Si bien comenzó hace
cuatro décadas como una
empresa enfocada en la ins-
talación de sistemas de rie-
go, con el tiempo Olivos
Riego fue incorporando
otras áreas, como la venta de
materiales, capacitaciones,
mantención y posventa y,
desde hace cuatro años, los
servicios de nuevas tecnolo-
gías, con la idea de ofrecer
una solución centrada en el
uso eficiente del agua.

“Hoy podemos pararnos
en un campo y resolver to-
dos los problemas asociados
con el riego, desde la insta-
lación hasta la mantención,
sin tener que llamar a otra
persona”, asegura Andrés
Olivos, gerente de innova-
ción de la empresa.

Si bien comenta que va-
rios agricultores van incor-
porando en forma paulatina
las nuevas soluciones, cree
que la eficiencia solo se al-
canza cuando se integran las
diferentes herramientas y
que no depende de un sen-
sor o desarrollo puntual.

Una de las tecnologías
más recientes es el uso de
microtensiómetros, unos
pequeños sensores que se
instalan en el tronco de los
árboles para medir el estrés
hídrico, entregando datos a
distancia a diario, cada 20
minutos, lo que permite sa-
ber cuándo un huerto se rie-
ga de más o necesita agua.

“El sensor va directo a la
planta y permite medir el
potencial hídrico, la tensión
con la que está y que de-
muestra su estrés”, dice.

Los microtensiómetros
han sido probados en cere-
zos y ciruelos, porque hasta
ahora no se pueden usar en
todas las especies –no han
dado buenos resultados en
paltos ni nogales, porque el
árbol rechaza el dispositi-

vo–, y según los estudios de
la empresa se puede bajar
de 9.500 milímetros de
agua por hectárea a 5.600
milímetros, lo que varía en
cada huerto.

“Tenemos un huerto fa-
miliar de ciruelos donde los
utilizamos y hemos visto
que el rendimiento y la cali-
dad no se vieron afectados al
regar con menos agua. Eso
ya es un valor, pero con el
tiempo empezamos a notar
que tuvimos menores tasas
de replante y menos fruta
caída antes de la cosecha”,
asegura Andrés Olivos.

Utilizando esta herra-
mienta, también llevan ade-
lante un proyecto para eva-
luar el comportamiento del
estrés hídrico en cerezos,
que finalizará este año.

“En el caso de estudio con
cerezos observamos un aho-
rro de agua del 30%, mejo-
rando la calidad y mante-
niendo los rendimientos. La
gracia de estas herramien-
tas de trabajo es salir de la
zona de confort para tomar
decisiones en base a los da-
tos”, dice Andrés Olivos.

OLIVOS RIEGO

Los microtensiómetros
se insertan en el tronco
de los árboles y son una
de las herramientas más
novedosas.



Aunque ya tienen riego por
goteo en toda la superficie de
sus viñedos, que suman alre-
dedor de 10.600 hectáreas
entre las regiones de Co-
quimbo y Maule, los planes
de la Viña Concha y Toro para
aumentar la eficiencia hídri-
ca son ambiciosos y buscan
llegar a disminuir en 10% el
volumen de agua que se re-
quiere para producir cada bo-
tella de vino.

Si actualmente se requie-
ren unos 100 litros de agua
por botella, el objetivo es dis-
minuir en diez litros esa can-
tidad hacia el año 2025, de los
cuales el 98% del total corres-
ponde al riego que requieren
las parras, por lo que buena
parte de los esfuerzos se han
enfocado en los campos.

“Ya estamos en una fronte-
ra, porque tenemos riego por
goteo en toda la viña, pero to-

dos estamos sintiendo el me-
nor nivel de precipitaciones y
nos hemos preocupado por
hacer un uso más eficiente
del agua, por lo que el desafío
hoy es tecnológico”, afirma
Valentina Lira, gerente de
sustentabilidad de la Viña
Concha y Toro.

En ese sentido, detalla que
el Centro de Investigación e
Innovación de la empresa es-
tá desarrollando diferentes
proyectos relacionados con el
recurso hídrico en sus insta-
laciones de Pencahue, entre
los cuales destaca un piloto
en el que se busca reducir el
agua que se usa en los riegos
mediante la predicción de las
condiciones meteorológicas y
de humedad de las viñas, el
que se está aplicando en 900
hectáreas.

“Lo que se ha visto hasta
ahora son ahorros de 18% en

el volumen de agua para el
riego, lo que nos tiene muy
entusiasmados y se está tra-
bajando en desarrollar datos
y conclusiones que se puedan
extrapolar. Estamos traba-
jando con premura porque
vemos que nos puede generar
múltiples beneficios”, dice
Valentina Lira.

Otra iniciativa que combi-
na la economía circular con la
eficiencia en el uso del agua es
la instalación de “barrellballs”
en los tranques de riego, que
son unas pequeñas pelotas
plásticas hechas con las man-
gueras que se desechan en la
viña, las que se reciclan y cu-
bren la superficie de los tran-
ques para evitar la evapora-
ción del agua debido a las al-
tas temperaturas y el viento.

“Estas bolitas quedan flo-
tando y evitan la evaporación
del agua, porque la cubre

contra el sol y el viento, y tam-
bién evita la formación de mi-
croalgas, que van en desme-
dro de la calidad del agua de
los equipos de riego, por lo
que permiten disminuir los
costos de limpieza”, explica, y
detalla que generan un aho-
rro del 85% del agua que se
evaporaba de los estanques.

En la misma línea, en otros
tranques de riego de la viña

desde hace dos años comen-
zaron a instalar paneles sola-
res flotantes, que además de
evitar las pérdidas de agua
por la evaporación y la forma-
ción de algas cuando hay
temperaturas altas, generan
energía solar para las áreas de
proceso y bodegas.

“Tenemos una participa-
ción cercana con Vinos de
Chile, donde vamos compar-

tiendo nuestras prácticas con
otras viñas, mostrando lo que
hemos hecho y sus resulta-
dos, para que se animen a im-
plementarlo… Hay proyectos
que significan una inversión,
pero si los estamos imple-
mentando es porque la inver-
sión se recupera”, recalca Va-
lentina Lira.

VIÑA CONCHA Y TORO

Las “barrell balls” se hacen con plástico reciclado de las líneas de riego de la viña y
evitan la evaporación del agua en los tranques.

Disminuir las pérdidas por
evaporación en tranques

MOLEAER

La tecnología ya se ha aplicado en 70 proyectos entre
Chile y Perú y este año pretenden duplicarlos.

La revolución de las nanoburbujas
Hace cinco años, el inge-

niero agrónomo Benjamín
Labbé comenzó a explorar có-
mo aplicar la tecnología de las
nanoburbujas en la agricultu-
ra, al ver lo promisorio que
era su avance en otras indus-
trias. A través de sus investi-
gaciones conoció a la empresa
estadounidense Moleaer, que
lideraba los estudios para ese
sector, y se convirtió en su re-
presentante para Chile y Pe-
rú, donde en los últimos dos
años ha desarrollado más de
70 proyectos agrícolas, la ma-
yoría de ellos enfocados en
paltos y cerezos.

Las nanoburbujas son muy
pequeñas –2.500 veces más
chicas que un grano de sal– y
cuando se incorporan al agua
de los sistemas de riego, ya
sea en un tranque o en una lí-
nea del sistema, permiten in-

corporar más oxígeno, lo que
a su vez hace aumentar la ab-
sorción de nutrientes de las
plantas y mejora la salud de
sus raíces.

“La tecnología permite op-
timizar el efecto de todo lo
que usas en el agua y genera
un efecto electroquímico de
control de la oxidación de pa-
tógenos, lo que permite con-
trolar la aparición de algas
sin utilizar productos quími-
cos”, dice Benjamín Labbé,
gerente de negocios para el
agro de Moleaer en Latinoa-
mérica, que en Chile lo distri-
buye la empresa Kapicua.

Junto con generar un aho-
rro de entre 10% y 20% de
agua en el caso de los cerezos
y paltos con los que han tra-
bajado en Chile, también han
analizado que se puede dis-
minuir el costo de manten-

ción de tranques entre 300 y
700 dólares al año, debido a
la menor necesidad de mano
de obra e insumos.

Además, las nanoburbujas
generan efectos positivos en
la productividad de los huer-
tos, ya que han medido que al
favorecer un metabolismo
más eficiente en las plantas,
estas son más resistentes a las
enfermedades y se logran ca-
libres mayores en las frutas.

“Lo que hemos visto en tér-
minos de productividad es que
las plantas, además de estar
más oxigenadas con las nano-
burbujas, que al ser tan peque-
ñas pueden permanecer por
hasta seis meses disueltas en el
agua antes de llegar a la super-
ficie, tienen un metabolismo
más eficiente, absorben mejor
los fertilizantes y son más re-
sistentes a enfermedades”,

asegura Benjamín Labbé.
Lo ideal es instalar la má-

quina que genera las nano-
burbujas en los tranques, pa-
ra aprovechar sus beneficios
tanto en ese espacio como en
el sistema de riego propia-
mente tal, aunque cuentan
con diferentes equipos adap-
tados para las necesidades
de cada especie y tamaño de
los huertos.

“Los equipos más pequeños
son para los productores hi-
dropónicos y los más grandes
están enfocados en otras in-
dustrias. Estamos trabajando
en meternos en los fertilizan-
tes, para optimizar sus aplica-
ciones, y queremos entrar en
los plaguicidas”, detalla, y pro-
yecta que este año duplicarán
los proyectos agrícolas en Chi-
le, apuntando también a culti-
vos extensivos y hortalizas.

MOLEAER

Las nanoburbujas se deben instalar idealmente al lado
del tranque para aprovechar sus beneficios.
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Acuerdos para una mayor
seguridad de riego y ahorro de agua

“Si no tuviéramos el conve-
nio de ahorro con Colbún y
Enel, la laguna del Maule ya
estaría seca. Sin este acuerdo,
no podría haber agricultura
en la cuenca del Maule”, dice
en forma categórica el presi-
dente de la Junta de vigilan-
cia del río Maule, Carlos Diez,
al analizar el cierre de la tem-
porada de riego.

La lógica de acuerdos y
convenios no siempre se ha-
bía dado entre los regantes y
las empresas hidroeléctricas
presentes en esa zona. Histó-
ricamente, eran más comu-
nes los juicios y protestas en-
tre ambas partes, por eso se
trata de un caso destacable
como ejemplo para el manejo
integrado de la cuenca.

Si bien comenzaron reali-
zando convenios anuales de
ahorro de agua, para facilitar
la generación de energía y
asegurar la disponibilidad de
agua durante la temporada
de riego, principalmente en
los meses de verano, hace dos

años llegaron a establecer un
convenio de mediano plazo, a
cinco años, que ha reforzado
la relación y permite tomar
más resguardos ante la esca-
sez de agua, ya que la laguna
del Maule es la principal
fuente de ahorro para todos
los usuarios y actualmente
solo tiene el 22% de su capa-
cidad total.

“Este año logramos aho-
rrar 224 millones de metros
cúbicos gracias al convenio,

que tiene como principal ob-
jetivo la recuperación de la la-
guna del Maule”, dice Carlos
Diez, y explica que cada tem-
porada definen cuánta agua
se puede ahorrar de acuerdo a
las condiciones climáticas
que se presentan y al estado
de los embalses.

El acuerdo implica, por
una parte, ahorrar agua para
poder regar, mejorando las
tasas de reparto para los
usuarios en los meses que el
río cuenta con un menor cau-
dal, y mantener al lago Col-
bún con una cota más alta,
que permita mantener acti-
vos el turismo y la generación
de energía hidroeléctrica.

“Fue sumamente difícil
convencer a los regantes de
este acuerdo en los primeros
años, costaba mucho firmar-
lo, pero se ha demostrado que
funciona y que sin él estaría-
mos totalmente restringi-
dos… Las empresas también
han entendido que deben
participar en conjunto con

los agricultores y se ha dado
una capacidad de colabora-
ción que es destacable”, ase-
gura Carlos Diez.

Debido a la falta de agua
que tuvieron este verano, con
niveles de reparto a los regan-
tes de solo el 45% y 35% del
total de los derechos de cada
usuario durante febrero y
marzo, respectivamente,
también decidieron autorre-
gularse para mantener un
colchón o reserva de agua pa-
ra la próxima temporada, por
si viene otro año seco.

“La prioridad es recuperar
la laguna del Maule para que
realmente pueda ser una la-
guna de respaldo, pero para
llegar a un nivel de capacidad
de 40% o 45% se necesitarían
cuatro o cinco años con abun-
dantes lluvias y nieve”, expli-
ca el presidente de los regan-
tes del Maule, y adelanta que
ya están en conversaciones
con las empresas Colbún y
Enel para renovar el convenio
por otro periodo en 2025.

JUNTA DE VIGILANCIA DEL RÍO MAULE

El convenio a cinco años firmado entre los regantes y las empresas Colbún y Enel busca ahorrar agua para
riego y recuperar la Laguna del Maule.

JUNTA DE VIGILANCIA DEL RÍO MAULE

Carlos Diez es presidente
de la Junta de vigilancia
del río Maule.

VIENE DE PÁGINA 5





Inteligencia
artificial y
su avance en los
campos chilenos
Diversas herramientas y tecnologías ya incorporan la
inteligencia artificial para apoyar la eficiencia hídrica,
recomendando desde cuál es el mejor momento y la cantidad de
agua según el cultivo y la zona geográfica, permitiendo ahorros
de hasta un 30%. 

LUIS MUÑOZ G.

L
a necesidad de
seguir produ-
ciendo alimen-
tos en condi-
ciones de cre-
ciente escasez

hídrica se ha convertido en
una de las principales motiva-
ciones para el desarrollo de
nuevas tecnologías que ayu-
den a hacer un uso más efi-
ciente del agua. Y es en ese es-
cenario donde herramientas
como la inteligencia artificial
han empezado a ganar terre-
no, sobre todo en el ámbito de
la gestión del recurso hídrico.

Si bien en el mercado exis-
ten varias herramientas y so-
luciones tecnológicas que con-
templan la inteligencia artifi-
cial dentro de su funciona-
miento, en esta oportunidad
en El Mercurio Campo desta-
caremos cuatro que se en-
cuentran disponibles en el te-
rritorio chileno.

EFICIENCIA
ESPAÑOLA

Cuando Pablo Crespo y sus
dos socios comenzaron a dar-
le forma a Agrow Analytics en
marzo de 2021, tenían un solo
objetivo en mente: brindarles
a los productores agrícolas de
España, sobre todo a los de
Málaga —localidad ubicada
al sur de ese país, que desde
hace tiempo convive con la se-
quía—, la opción de que pu-
dieran hacer un mejor mane-
jo del agua.

Hoy, dos años después, esta
solución tecnológica que les
recomienda a los agricultores
el sitio, el momento y la canti-
dad de agua que deben utilizar
a la hora de regar, ha extendi-
do su presencia a varios países
de Latinoamérica, donde Chi-
le ocupa un lugar relevante.
De hecho, en la actualidad la
empresa que comercializa esta
tecnología forma parte de
Startup Chile de Corfo, lo que
según Pablo Crespo ha sido
fundamental para explicar su
presente en el país, donde ma-
nejan alrededor de 1.000 hec-
táreas en la zona centro-sur,

en cultivos como arándanos,
tomate industrial, avellanos
europeos, nogales, cerezos y
paltos.

“De todas maneras, el ma-
nejo del agua es un tema im-
portante para todos los culti-
vos. Así, también en otros
países trabajamos con pro-
ductos como caña de azúcar y
cultivos anuales” indica Pa-
blo Crespo, cofundador de
Agrow Analytics.

Según Crespo, esta herra-
mienta puede conseguir has-
ta un 40% de ahorro de agua,
aunque lo normal es que pue-
da lograr eficiencias cercanas
al 18%.

“De todas maneras, lo más
importante para nosotros es
que con esto vean un efecto
en la productividad y en la ca-
lidad del cultivo que produ-
cen”, dice.

El ejecutivo explica que
con esta herramienta “les es-
tamos facilitando la vida a las
raíces de las plantas, hacién-
dolas más resilientes al cam-
bio climático”.

Este software utiliza diver-
sas herramientas para obte-
ner datos, como estaciones
meteorológicas, análisis de
suelo, datos satelitales y sen-
sores de humedad, y, a partir
de esa información entregar
una recomendación a los pro-
ductores. 

En esto, la inteligencia ar-
tificial cumple un rol funda-
mental.

“Hay diferentes fuentes de
datos muy disparejos entre sí,
pero que tienen que trabajar
en conjunto. Así, la inteligen-

cia artificial permite que un
dato de un satélite pueda tra-
bajar con el del suelo, el sensor,
el clima y el que tiene el encar-
gado del campo, para final-
mente plasmarlo en un plan de
riego”, explica Pablo Crespo.

El ejecutivo destaca que el
software es muy sencillo de
utilizar. 

“Los productores tienen
acceso a la plataforma a tra-
vés de la web y de una aplica-
ción descargable para el celu-
lar. Esta les dice de forma
muy simple con 7 días de an-
ticipación o cada menos de-
pendiendo de los sectores que
haya en la finca, cuándo será
su próximo riego”, comenta.

En el último tiempo, ade-
más, dice Pablo Crespo, han
desarrollado una nueva fun-
cionalidad que actúa como
complemento para esta herra-
mienta y que apunta a deter-
minar el volumen real de raí-
ces a través de una fotografía.

“Esto, que es sumamente
importante para optimizar
aún más el manejo del riego,
la nutrición y la planta en ge-
neral, se logra a través de una
fotografía que se toma en una
calicata y que a través de la ac-
ción de inteligencia artificial
le permite al sistema cuantifi-
car una cifra”, sostiene.

EL PODER DEL BIG
DATA

Facilitar y hacer más efi-
ciente la tarea del riego en los
campos. Esas fueron las ideas
fuerza que fueron moldeando
desde sus inicios a Kilimo,
una empresa argentina que
en 2018 aterrizó en Chile y
que en este tiempo no ha he-
cho más que crecer.

“Cuando llegamos atendía-
mos productores entre

las regiones de Valpa-
raíso y La Arauca-

nía. Sin embargo,
hoy ya estamos

presentes desde
Coquimbo has-
ta Chile Chico,

donde cubri-
mos alrede-

dor de 8.000-
10.000 hectáreas y

vemos cultivos como
nogales, cerezos, uva de
mesa y cítricos, entre
otros”, afirma Andrea
Ramos, country mana-

ger de Kilimo en Chile.
Según la ejecutiva, este cre-

cimiento se debe fundamen-
talmente al éxito que ha lo-
grado su plataforma, cuyo
motor es la inteligencia artifi-
cial y que es capaz de decirle
al productor, en un lenguaje
sencillo y sin la necesidad de
interpretar datos, cuándo y
cuánto regar.

Además, esta plataforma
brinda apoyo en el criterio
agronómico de riego para un
determinado cultivo, bajo
condiciones particulares de
clima y suelo, y le permite al
agricultor saber en tiempo
real cuál es la demanda de
agua de su cultivo.

“De esta forma, se hace una
recomendación súper especí-
fica, se divide por factor de
riego, y se contemplan cues-
tiones que tienen que ver con
el cultivo, el suelo y la fenolo-
gía, entre otros aspectos”, co-
menta Andrea Ramos.

Esta herramienta, que pue-
de ser visualizada a través de
un computador o dispositivo
móvil, permite conseguir
ahorros de agua de entre 23%
y 30%, dependiendo de la
realidad. 

“Esta información va dirigi-
da a dos usuarios: a la gerencia
agrícola, que es más completa,
con números e imágenes a tra-
vés de la web; y al encargado
de riego, que apunta básica-
mente a darle la recomenda-
ción de riego con un texto sen-
cillo”, explica Andrea Ramos.

El software de Kilimo com-
bina distintos datos obteni-
dos de estaciones agroclimá-
ticas, ya sean abiertas o pro-
pias; imágenes satelitales (se
trabaja con 5 satélites) y del
trabajo en campo de diversos
profesionales que analizan
los suelos. Todo esto alimenta
su motor de Big Data y lleva al
sistema a analizar la informa-
ción y generar recomendacio-
nes de forma automática.

“Pero esto no significa que
nosotros vendamos la tecno-

LEÁLO COMPLETO EN EL QR
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logía y desaparezcamos del
campo, sino todo lo contrario:
le brindamos acompañamien-
to permanente al productor
para que pueda tomar las me-
jores decisiones”, indica An-
drea Ramos.

La ejecutiva explica que
ellos acompañan de manera
permanente al productor, y
agrega que para instalar el
sistema se requiere tener rie-
go tecnificado y más de 20
hectáreas

Andrea Ramos también co-
menta que en la actualidad la
empresa está embarcada en
una iniciativa que tiene el ob-
jetivo de “replicar el mercado
de carbono, pero en agua”. Pa-
ra ello, dice, están buscando
corporaciones que quieran in-
vertir en la seguridad hídrica
de una cuenca a través de la
agricultura. De hecho, en la
actualidad los primeros pro-
yectos corresponden a traba-
jos con productores chilenos
de la cuenca del Maipo que es-
tán siendo financiados por
Google, Microsoft y Coca Cola.

“Nosotros les vendemos
nuestra tecnología a los pro-
ductores y los acompañamos
en la gestión del riego. Si ellos
ahorran, les pagamos por
ello”, señala. 

INNOVACIÓN MADE
IN CHILE

Rodrigo Ferreyra recuerda
que cuando empezó a trabajar
en el desarrollo de AG Viewer
quería que fuera una especie
de consultor virtual para la
agricultura, pero que operara
de la forma más fácil posible. 

“Y creo que lo logramos, ya
que tenemos un software que
basándose en la idea de poder
integrar todo el Big Data dis-
ponible del campo, sobre todo
en el área de riego, permite,
generar analítica de datos y re-
comendaciones inteligentes
hacia la gestión del agua”, co-
menta el CEO de AG Viewer.

Todo esto, asegura, le per-
mite al productor agrícola lo-
grar ahorros en el uso del agua

que varían entre el 10% y 40%,
aunque “todo dependerá del
buen uso de la plataforma que
haga el productor”.

Así, en la práctica, este siste-
ma va integrando automática-
mente toda la información
proveniente de las distintas
fuentes que puede haber en el
campo, como los equipos de
riego, estaciones meteorológi-
cas y hasta sensores. Cabe des-
tacar que si el productor no
cuenta con estas herramien-
tas, la empresa las proveerá.

“Toda esa información se
combina, generando inteli-
gencia de datos, y se le entre-
gan al agricultor recomenda-
ciones, predicciones y modela-
mientos de las cosas que van a
ocurrir, y una prescripción de
la forma en que debería regar”,
explica Rodrigo Ferreyra. 

La información entregada,
donde se incluyen balances
hídricos, entre otras cosas,
puede ser visualizada a través
de la web o en una aplicación
para el celular, lo que le per-
mitirá al productor saber
cuánta agua entregar —volú-
menes por tiempo— y cuál es
la estrategia más adecuada
para efectuar el riego, abar-
cando factores como la fre-
cuencia y la lámina de riego.

Rodrigo Ferreyra comenta
que en la actualidad AG Vie-
wer tiene más de 200 clientes
en el país y cubren una super-
ficie cercana a las 25.000 hec-
táreas, especialmente en fru-
tales, aunque también otros
como tomate industrial, ce-
reales y hortalizas. 

“La empresa también tiene

presencia en ocho países de
Latinoamérica y tres oficinas.
Una es la de Chile, pero tam-
bién estamos en México y Pe-
rú. Por lo mismo, nuestra meta
es consolidarnos acá primero,
aunque no descartamos en el
futuro tener presencia en luga-
res como Europa o Estados
Unidos. Hemos tenido conver-
saciones y creemos que es posi-
ble, pues nuestra tecnología es
súper escalable”, asegura.

UNA SOLUCIÓN
INTEGRAL

Otra de las innovaciones en
el campo del riego y la inteli-
gencia artificial que está pre-
sente en Chile es Irrigation In-
sights, una plataforma de so-
lución integral de la marca in-
ternacional Valley que está
enfocada en identificar pro-
blemas en los cultivos por ex-
ceso o falta de agua y evitar
que se produzcan daños irre-
versibles en los campos. 

“Su utilización, a su vez, ge-
nera una ganancia en la efecti-
vidad operativa y evita pérdi-
das”, asegura Vinicius Maia
Costa, Territory technical sa-
les manager de Valley para La-
tinoamérica.

La gran protagonista de es-
ta tecnología, que está pensa-
da para ser utilizada en cual-
quier cultivo que sea regado
principalmente por pivotes
frontales y fijos, es la inteligen-
cia artificial, que es la que rea-
liza las detecciones, analiza e
interpreta imágenes satelita-
les de alta resolución y brinda
precisión en la información
transmitida al productor. 

“Obviamente el trabajo de
la inteligencia artificial va li-
gado a la obtención de infor-
mación de campo e informa-
ción técnica. Nosotros englo-
bamos todo esto y le entrega-
mos información valiosa y
práctica al productor enfoca-
da a su gestión de riego, con el
fin de que pueda hacer un ma-
nejo más eficiente”, afirma Jo-
sé Ignacio Campos, Territory
sales manager de Valley para
Latinoamérica.

Desde Valley, que forma
parte de Valmont Company,
comentan que en la actuali-
dad también están trabajan-
do con Plant Insights, una
plataforma que, al igual que
Irrigation Insights, tiene co-
mo componente principal a la
inteligencia artificial y utiliza
cámaras en el pivote de riego
para ayudar en la gestión fito-
sanitaria de los campos.

“La inteligencia artificial es
el diferencial de este produc-
to, que se refiere a un servicio
con un paquete por adquirir,
además de la adquisición de
equipos. A través de la inteli-
gencia artificial, la salud del
campo para varios cultivos,
incluidas enfermedades, pla-
gas, malezas y recuentos de
plantas, se verifica en el área
de pivote y se envía informa-
ción al agricultor”, explica Vi-
nicius Maia Costa.

Este producto está disponi-
ble en la actualidad en algu-
nos mercados mundiales ex-
clusivos, como Estados Uni-
dos y Brasil, aunque su inser-
ción en Chile está prevista
para el mediano y largo plazo.

PABLO CRESPO

Con IA se puede contar con un plan de
riego.
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Con la integración de Big Data se apoya
la gestión del agua.



H
ace siete años, Pablo Tokos
decidió darle un giro a su
carrera. Tras toda una vida

como ejecutivo de importantes
empresas, y bajo la convicción de que
el ADN de las organizaciones debe
tener un propósito social, se radicó en
La Araucanía, centrándose en la costa,
una de las zonas con los mayores
índices de vulnerabilidad de Chile. Ahí
pudo ver de cerca la realidad de la
región con una vasta riqueza natural
que, irónicamente, destaca entre las
más pobres del país.

Tokos cayó en la cuenta de que, en
el caso de los pequeños agricultores,
la pobreza estaba relacionada con la
falta de herramientas y la carencia de
apoyo técnico para su desarrollo. Fue
entonces que decidió fundar
CZTokosova, empresa que brinda a los
pequeños productores agrícolas
soluciones sustentables a través del
uso eficiente del agua y la energía.

CZTokosova busca demostrar que,
con innovación, eficiencia y excelencia
es posible contribuir a que la
agricultura a pequeña escala pueda
enfrentar el cambio climático. En la
misma línea, contribuye con datos
relevantes para la implementación de
políticas públicas relacionadas con el
desarrollo económico y social de este
segmento.

A la fecha, la empresa ha apoyado a
cerca de 1.000 agricultores en
tecnificar su riego, principalmente
desde La Araucanía a Los Lagos. Los
resultados hablan por sí solos: dos
años después de tecnificar sus
sistemas de riego, muchos de los
pequeños agricultores que
CZTokosova ha apoyado han logrado
ser hasta 300% más productivos.

“Entendemos el riego como el
primer eslabón de la cadena
productiva, y apostamos por
tecnologías limpias y renovables para
construir nuevas realidades. Nuestro

está conformada por muchas de las
principales firmas mundiales cuyo
trabajo impacta positivamente los
Objetivos de Desarrollo Sostenible de la
ONU.

De cara a 2025, la firma espera
expandir su modelo de trabajo a otro
país de la región, así como contar con
su primer piloto de una planta
desaladora, basada en la experiencia
recogida de un reciente viaje a Israel,
donde, además de ver de cerca esta
tecnología, pudieron conocer cómo se
gobierna el tema del agua.

Para principios del segundo
semestre de 2023, CZTokosova tiene
programado el lanzamiento de su libro
“Una empresa con alma”, donde se
relata cómo es posible hacer una
empresa exitosa desde una de las
regiones más pobres de Chile y
contribuir a la retención territorial de las
familias en el mundo rural para asegurar
la producción de alimentos y mantener
su cultura.

explica Pablo Tokos.

¿CÓMO OPERAN?

Una vez que CZTokosova llega a una
comunidad, un equipo de expertos
genera un catastro de la zona para
identificar quiénes requieren apoyo.
Este levantamiento se realiza en
conjunto con las áreas de fomento
productivo de los municipios, con el
objetivo de postular a los agricultores a
distintos subsidios que les permitan
acceder a las soluciones de riego.

“Armamos trajes a la medida, pero, a
la vez, contamos con un grupo de
soluciones desarrolladas por nuestra
área de I+D+i. Más de la mitad de
nuestro equipo está conformado por
ingenieros, incluso con grado de doctor,
que materializan en CZTokosova
innovaciones surgidas en laboratorios
de universidades y centros de
investigación alrededor del mundo, ya
que siempre estamos en la búsqueda

de nuevos desarrollos”, destaca Pablo
Tokos.

Hoy, además de ser una Empresa B,
CZTokosova forma parte del Consejo
del Capitalismo Inclusivo, entidad
multinacional que apuesta por una
economía más justa e inclusiva, y que

trabajo genera un triple impacto:
ambiental y económico, pero también
social, ya que nos alejamos de los
polos urbanos y vamos a las zonas
más distantes, donde la conectividad,
tanto física como tecnológica, es
prácticamente nula. En estas
comunidades, donde no hay caminos,
donde mucho de la logística se realiza
incluso en bote y donde no hay acceso
a la electricidad —mucho menos a
señal de teléfono o internet—, vive un
segmento de personas invisibles para
el fomento. Son ellas a quienes
buscamos. Para apoyarlas, trabajamos
en estrecha colaboración con la
academia (Universidad Católica de
Temuco) y el gobierno (Comisión
Nacional de Riego e Indap), y a esta
vinculación la llamamos el triunvirato
con propósito; para presentar
soluciones hídricas que maximicen la
productividad de la pequeña
agricultura y cierren las brechas en las
diversas dimensiones del desarrollo”,

UNA EMPRESA CON ALMA:

A través de la implementación de sistemas de riego tecnificado y apoyo en la
comercialización de sus productos, CZTokosova acompaña el desarrollo económico y social de los

pequeños productores agrícolas de Chile.

La historia de CZTokosova y su impacto en la
retención territorial de las familias rurales

Pablo Tokos, CEO y fundador
de CZTokosova.
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A la fecha, CZTokosova ha apoyado a cerca de 1.000 agricultores en tecnificar su riego, principalmente entre La Araucanía y Los Lagos.

CZ
TO

KO
SO

VA
 5

PUBLI-REPORTAJE



Mujeres, pequeños
agricultores y
medio ambiente, los
énfasis de la CNR

F
ocalización en progra-
mas específicos para
pequeños agriculto-
res y mujeres es uno
de los énfasis que vie-
ne trabajando la Co-

misión Nacional de Riego. El objeti-
vo, explica Wilson Ureta, secretario
ejecutivo del organismo, es ayudar a
superar los desafíos impuestos por
el cambio climático y las brechas
existentes tanto tecnológicas como
de acceso, todo sin descuidar a los
productores de todos los tamaños,
insiste. 

Este año el Minagri dispone de un
presupuesto histórico para riego:
$159 mil millones, de los cuales $116
mil millones son de la CNR, la que
además contará con $4 mil millones
para realizar estudios específicos y
$32 mil millones vía Indap.

La tarea, dice Ureta, es colocarlos
en las necesidades del país. “Es fácil
caer en recibir las demandas del in-

versor privado y asignar recursos,
pero para nosotros es muy impor-
tante que esto tenga un sentido, una
lógica de política pública, para solu-
cionar los problemas más acucian-
tes, que hoy son afrontar el impacto
del cambio climático, mejorar la efi-
ciencia del uso del agua, sobre todo
en los grupos más relegados de las
políticas públicas, y en el fondo ge-
nerar condiciones para mejorar la
calidad de vida de esos grupos”, dice.

Plantea que esto es parte de la
Nueva Ley de Riego, aprobada en
general y particular de manera uná-
nime en la Sala del Senado, aunque
algunos de esos programas se co-
menzaron a aplicar en 2022. 

Así, el año pasado, por primera
vez se realizó un concurso específico
para mujeres.

“De los $100 mil millones de bo-
nificación que tuvimos en 2022 en
proyectos individuales, que son los
intraprediales, las mujeres pasaron 

Si bien la nueva Ley de Riego se focalizará en grupos específicos, su
director recalca que se continuará trabajando con proyectos de
productores medianos, porque el objetivo final es solucionar problemas
estructurales y hacerse cargo de los desafíos que impone el cambio
climático y las brechas sociales. 

PATRICIA VILDÓSOLA ERRÁZURIZ
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del 22% al 43%, lo que es algo inédi-
to”, dice.

- ¿Cómo?
Viendo las necesidades particula-

res que tienen en el campo, donde
son usuarias de la tierra, pero no ne-
cesariamente las dueñas. Anterior-
mente se les solicitaban autorizacio-
nes notariales, siempre estaban tu-
teladas por el hombre. Entonces,
simplificamos el tipo de autoriza-
ción para usar la tierra y eso permi-
tió que pudieran acceder. Habíamos
colocado un concurso de $750 mi-
llones para mujeres y terminamos
bonificando $1.760 millones. 

- ¿Solo porque se facilitó el pro-
ceso? 

Ese es un motivo. El otro, que
también se relaciona con nuestro
avance en la pequeña agricultura, es
el intenso trabajo territorial de los
equipos regionales. Hoy tenemos 7,
además de Santiago. Y la directriz
fue salir a terreno, ir a dar a conocer

a la CNR, levantar demanda de pro-
yectos y generar confianzas en los
pequeños agricultores. Muchos, no
conocían que la CNR puede apoyar-
los en proyectos y muchos no son In-
dap. Con el trabajo que estamos ha-

ciendo, en el concurso de marzo, que
era por $2 mil millones, llegaron
proyectos por $2.300 millones. 

-¿Por qué no postulaba más la
pequeña agricultura? 

- Había una aprensión a partici-

par porque eran muy estrictos los
criterios de evaluación y les costaba
llegar. Hemos adecuado algunos
criterios, pero ha sido clave el acom-
pañamiento con los agricultores,
con el consultor. 

-¿Buscan ampliar la cobertura
territorial? 

- En esta administración el traba-
jo de terreno es muy relevante. A fi-
nes de este año vamos a abrir tres
nuevas oficinas de la CNR: en Ata-
cama, O’Higgins y Biobío. Son re-
giones prioritarias donde hay varios
problemas de gestión del agua. 

Podemos ver que donde hay ofici-
nas de la CNR hay muchos mejores
resultados en cantidad de bonifica-
dos y satisfacción con la CNR. 

Y esto tiene un impacto directo en
inversiones, que es lo que espera-
mos también, porque estamos tra-
bajando duro por la reactivación. 

-¿Por qué realizar concursos
con focos específicos? 

De esa forma reconocemos las ne-
cesidades especiales de estos grupos
y podemos generar más chances de
que se les asignen recursos. 

Este año tenemos dos concursos
de mujeres, donde hicimos una
apuesta con la ministra de la Mujer
y el ministro de Agricultura de au-
mentar los recursos. Tenemos un
primer concurso, que cierra el 18 de
mayo, por $2.500 millones; y otro
en septiembre, por $1.500 millones.

Otro concurso interesante es el de
rubros tradicionales y seguridad ali-
mentaria, que ya está cerrado. Fue
por $1.500 millones y llegaron pro-
yectos por más de $3 mil millones.
Cerca de $2 mil millones eran mai-
ceros, un grupo donde la CNR no
llegaba, porque antes los concursos
eran más generales. 

También tenemos uno exclusivo
para cooperativas, que cierra en ju-

GENTILEZA CNR

Wilson Ureta, secretario ejecutivo de la CNR. 
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lio, al que pueden postular coopera-
dos y cooperativas que cumplan con
los requisitos. 

- ¿Qué pasa con la mediana
agricultura?

También son un foco, porque lo
importante es solucionar problemas
estructurales del territorio y qué
mejor que verlos con las Organiza-
ciones de Usuarios del Agua. 

Así están los concursos tradicio-
nales, los típicos de tecnificación y
obras civiles para mejorar la eficien-
cia hídrica. También, para dar cum-
plimiento al Código de Aguas, ya
que para hacer una buena gestión
del agua es muy importante poder
medir. El trabajo territorial también
ha dado fruto en esto. 

Por ejemplo, en un concurso de
obras medianas, donde en general
postulan organizaciones, porque
son obras de más de 15 mil UF de

costos, pero pueden ser 150 o 200
beneficiarios. El concurso era de
$5.800 millones disponibles, y lle-
garon proyectos por $43 millones. 

PLAN LLUTA Y
ACONCAGUA

-Recientemente se inauguró el
embalse Chironta, en Arica y Pa-
rinacota. ¿Basta con eso para que
avance la tecnificación? 

Después de la inauguración nos
preguntamos qué hacemos ahora
para avanzar en la línea de fomento
al riego en esa zona. Detectamos la
necesidad de mejorar los canales,
tecnificar el riego, porque va a haber
una revolución en la agricultura en
ese valle y la gracia es que sea una
moderna y sustentable. Por solici-
tud del Presidente y del ministro
Valenzuela, después de la inaugura-
ción, anunciamos el Plan Lluta, que
tiene un presupuesto asignado por
tres años por tres mil millones de

pesos para mejoramiento de canales
y tecnificaciones. Además, se va a
acompañar con un programa de
transferencia tecnológica. 

-Otra zona que ha estado muy
complicada por la sequía, es el va-
lle del Aconcagua…

Intentamos hacernos cargo de te-
ner soluciones para los problemas
que realmente existen en los lugares
y no recetas iguales para todas las
cuencas. En Aconcagua aumenta-
mos los recursos para las comunas

del valle, hicimos un barrido de las
necesidades y vamos a levantar es-
tudios para obras definitivas de em-
balses menores o medianos que pu-
dieran ayudar a solventar de mejor
forma la escasez, que ha sido muy
dramática en esa zona. Y estamos
trabajando fuerte con el MOP e IN-
DAP para tener una propuesta de
fondo para el valle. 

-¿Qué pasa con el sur? 
Hasta 2022, cerca del 70% de los

recursos estaban en concursos na-

cionales y los proyectos se los lleva-
ban principalmente en zonas como
Maule y O’Higgins. La mayor parte
de los recursos se destinan a Maule,
O’Higgins, Coquimbo y Valparaíso,
porque ahí están los canales y orga-
nizaciones de usuarios. Desde 2022
hemos ido distribuyendo los con-
cursos de manera regional. 

Y hoy, en los llamados de concur-
sos, el 80% tiene focalización regio-
nal. Uno puede ir a cada uno de los
concursos y hay grupos por regio-
nes. Entonces el agricultor de Co-
quimbo no compite por los recursos
con Maule o el de Los Ríos o Los La-
gos no compite con Biobío o Ñuble. 

En todas las regiones del sur, des-
de La Araucanía hasta Magallanes,
los recursos son inéditos. En Maga-
llanes, todos los años se habían des-
tinado cerca de $300 millones foca-
lizados. Nosotros este año tenemos
$900 millones, lo que es una meta
muy ambiciosa en la CNR, dado que 

EMBALSES PEQUEÑOS Y ROL EN
CONSEJOS DE DE CUENCAS
El Presidente Boric nos ha mandatado directamente a reactivar obras que

sean viables técnica, social y ambientalmente. Eso solo se da en el caso

de embalses de menor tamaño, porque hay menos agua y el cambio

climático hay que integrarlo como variable para evaluación de estas

obras. En esto trabajamos con el MOP, donde estudiamos las primeras

etapas de estos proyectos, las prefactibilidades, y después pasan al MOP. 

Esperamos a fines de 2023 terminar viendo obras en Maule y Valparaíso,

en específico en el valle de Aconcagua. Y expandirlos el 2024 y 2025 en

otras zonas, retomando los proyectos que han quedado guardados y así

poder adaptarlos a esta nueva realidad, ya que en ese momento no se

estudiaban considerando el cambio climático. 

- ¿Cuál será su rol en los Consejos de Cuencas? 
Lo vemos en el sentido de participar en las decisiones junto a los demás

actores, pero en un sentido operativo, como identificar proyectos perti-

nentes, hacer más eficiente el gasto público y, así, vamos a poder saber

de mejor forma las necesidades. También con un rol planificador. 

ESPECIAL RIEGO
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no tenemos oficina allá. 
Y por eso hemos estado afianzan-

do la relación con los gobiernos re-
gionales. Con Magallanes tendre-
mos una alianza para incentivar la
agricultura de riego en esa zona. En
el sur no hay, y esa es una tarea, in-
centivar que existan obras viables en
esas zonas. 

-Un tema importante es cómo
mejorar la gestión del agua... 

Efectivamente no sirve de nada
que invirtamos todo esto en obras si
no podemos mejorar la gestión del
agua. Eso lo hacemos con progra-
mas de fortalecimiento organizacio-
nal, transferencia tecnológica y ca-
pacitaciones en todo Chile. 

En general, los pequeños agricul-
tores son los que usan más mal el
agua, los que tienen menos califica-
ción. Por eso la orientación. Tene-
mos unas capacitaciones especiales.
Nos ganamos unos fondos en el Mi-
nisterio de la Mujer de transversali-

zación de género y capacitamos y ge-
neramos monitoras mujeres en rie-
go. Entonces, tiene que ser coheren-
te lo que hagamos en estudios con lo
que hagamos después en fomento. 

NUEVA LEY DE RIEGO
Ureta destaca que la nueva Ley de

Riego, que sigue avanzando en su
trámite legislativo, lo que hace es
precisamente avanzar en los temas
clave que vienen trabajando. 

-Uno de los principales cam-
bios es quiénes pueden postular,
disminuyendo de 100 mil UF de
ventas anuales a 50 mil UF. 

Son cuatro las grandes líneas de
cambios: lo primero es la focaliza-
ción de los recursos. Y ahí, en los
proyectos individuales, se restringió
el acceso de postulantes que posean
ingresos anuales por ventas meno-
res a 50 mil UF, es decir, empresas
medianas uno, según la categoriza-
ción del SII. ¿Quiénes quedan fue-

ra? El 1,7% de los agricultores. 
La focalización es para ir donde

más se necesita dar un salto en efi-
ciencia hídrica, y eso es en los agri-
cultores pequeños, donde solo entre
10 y 12% están tecnificados. Los más
grandes sobre el 80%. 

Por lo mismo, un segundo cambio
es que se amplió el monto de los pro-
yectos para los concursos especiales
para la pequeña agricultura de 400
UF a mil UF. Esto es una gran dife-
rencia, porque con los costos de hoy,
con 400 UF no se generaba una so-
lución estructural. Además se inclu-
yen incentivos para el uso de ener-
gías renovables. 

Con las mil UF creemos que se
pueden dar soluciones integrales a
los pequeños, Indap y no Indap. In-
centivo eso, por un lado, concursos
especiales para zonas con decretos
de escasez hídrica, y en paralelo ge-
nerar proyectos para reutilización
de agua. También se amplía el tipo

de proyectos y programas, es decir
hay más variedad de situaciones en
las que la CNR puede generar con-
diciones especiales para abordar
distintas problemáticas del agua.
Antes estaba más cerrado a la tecni-
ficación y obras civiles y un espacio
acotado a la pequeña agricultura. 

-¿Y el tema ambiental?
Se establecen nuevas condiciones

ambientales y de eficiencia hídrica.
Por ejemplo, la restricción para bo-
nificación en riego en laderas. Tam-
bién la protección para los sistemas
sanitarios rurales. Y también en el
sentido ambiental más amplio, que
los proyectos más grandes sean di-
fundidos en forma temprana con la
comunidad antes de ser postulados.

Otro punto es ampliar el tipo de
proyectos y programas especiales de
fomento a la innovación para solu-
ciones basadas en la naturaleza, in-
centivos en la postulación a proyec-
tos que contemplen medidas am-

bientales anexas, donde la bonifica-
ción podrá llegar hasta 95%. 

- ¿Hay algo que permita mejo-
rar equipos o sistemas antiguos?

Algo que nos habían solicitado
era participar más en el mejora-
miento continuo de los sistemas de
riego. Por ejemplo, en la Ley de Rie-
go, el bono dura 10 años. Una bom-
ba en ese tiempo puede estar com-
pletamente obsoleta, entonces, al
incentivar el mejoramiento conti-
nuo podemos generar concursos pa-
ra renovación de equipos, y eso va a
tener un impacto muy importante. 

-¿Qué pasa cuando se requiere
enfrentar situaciones críticas?

Un tema que siempre ha pegado a
la CNR es el de programas especia-
les en situaciones de emergencia,
porque es lenta, ya que requiere la
aprobación del Consejo de Minis-
tros. En la nueva ley existe la posibi-
lidad de que la CNR pueda realizar
estos concursos y llegar más rápido. 

ESPECIAL RIEGO



LEMKEN Solitair DT 600.
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se puede ofrecer la tecnología
adecuada para todos los mercados. 

Esto incluye arados de 3 a 13 rejas,
gradas de discos cortas de hasta 16
metros de anchura de trabajo, diversos
cultivadores para laboreo ultra
superficial a más profundo, 

E
n 1780, la empresa LEMKEN se
funda como herrería y desde
entonces han pasado siete

generaciones de propietarios familiares.
Desde un comienzo, se ha centrado en
equipos para el cultivo del suelo. En
tanto, la tecnología de siembra forma
parte del programa desde 1997 y del
control mecánico de malezas desde
2018. Y desde este año, el fabricante
sudafricano de sembradoras Equalizer
también forma parte del Grupo
LEMKEN. 

“Hoy contamos con 1.800
empleados aproximadamente en todo
el mundo. Mientras que anualmente se
fabrican unas 15 mil máquinas. La
facturación el año pasado fue de 559
millones de euros, y la cuota de
exportación fue del 80%”, señala Yves
Desjardins, gerente general de Ventas
y Posventa del Grupo LEMKEN.

AMPLIA OFERTA

LEMKEN está presente en más de
50 mercados de todo el mundo con 30

empresas de ventas internacionales y
10 centros de producción y montaje. La
gama de tecnología para el cultivo del
suelo, la siembra y el control mecánico
de malezas incluye un gran número de
variantes de trabajo para todos los
tamaños de explotación, de modo que

La gama de tecnología que ofrece
LEMKEN para el cultivo del suelo, la

siembra y el control mecánico de malezas
incluye un gran número de variantes de

trabajo para todos los tamaños de
explotación.

Equipos y tecnología de vanguardia
para el mercado agrícola

Carlos Kunstmann, gerente de Desarrollo
de Mercado de LEMKEN.
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Yves Desjardins, gerente general de Ventas
y Posventa del Grupo LEMKEN.
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combinaciones de sembradoras, gradas
rotativas, sembradoras mecánicas y
neumáticas. Los equipos para control
mecánico de malezas se pueden
configurar individualmente y están
disponibles con control por cámara o
reconocimiento automático del cultivo
mediante inteligencia artificial.

MERCADO SUDAMERICANO

LEMKEN trabaja con una red de
distribuidores como pilares estratégicos
en los distintos países, quienes tienen
el contacto directo con sus clientes
finales. En Chile, la compañía ha estado
presente hace más de 15 años. 

“Es un país muy especial en el tema
agrícola ya que se enfoca mucho en el
trabajo de suelo y menos en siembra
directa en comparación a otros países
de la región. Desde un comienzo
pudimos entregar nueva tecnología a
los clientes, pasando por ejemplo de
rastras tradicionales a modernos
equipos de incorporación de rastrojo
que se pueden visualizar en los campos
de Chile. Lo mismo pasó luego de
algunos años con las sembradoras
neumáticas. Hoy ofrecemos una gama
completa de productos en el mercado
chileno”, detalla Carlos Kunstmann,
gerente de Desarrollo de Mercado de la
compañía.

Dentro del proceso de expansión de
LEMKEN, Yves Desjardins añade que

Chile fue el primero de esta región.
“Por muchos años se mantuvo como
el único mercado en donde estaba
presente la empresa. Hoy LEMKEN
también está en Brasil, Argentina,
Uruguay y México”, explica.

LEMKEN comenzó a exportar
maquinaria a América Latina hace más
de 20 años, y las actividades en
mercados como el de Chile se han
convertido en algo regular y estructural.
“Esta experiencia nos da los medios
para empezar y crecer en los mercados

sudamericanos de tamaño medio. Sin
embargo, la compañía también busca
expandirse de mejor manera en los
grandes mercados de Argentina y
Brasil (especialmente conocidos por su
producción de maíz y soja) con su
variedad de equipos de cultivo de
rastrojos y sembradoras, que
recientemente han experimentado un
gran desarrollo”, dice Yves Desjardins,
quien asegura que, a mediano plazo,
esto significa una gran inversión en
personal y el establecimiento de una

sólida red de distribución, tal como se
conoce en otras regiones.

FOCO EN EL CLIENTE

Octavio Arriagada, especialista
técnico de LEMKEN Sudamérica,
sostiene que el solo hecho de estar
presentes en América del Sur, es un
valor agregado. Y es que, a su juicio, la
apertura de nuevos mercados, el
desarrollo de nuevos proyectos, la
cercanía y presencia en los países del

Cono Sur es identificarse localmente
con el cliente. 

“Estar presentes en el día a día junto
a nuestros concesionarios integrales,
asistir y apoyar la venta, la posventa
enfocada en la máxima calidad en el
servicio y el permanente
abastecimiento de repuestos, es para
nuestros clientes una marca de valor”,
subraya.

Añade que LEMKEN ha sabido
mantener a través de su presencia
durante muchos años, su tradición
alemana de calidad, eficiencia y
desempeño. “En LEMKEN Sudamérica
homologamos y mantenemos intactos
los mismos procesos, técnicas y
especializaciones tal como se hace hoy
en Alpen. Al mismo tiempo, visitamos
constantemente a nuestros clientes en
terreno, trabajamos juntos y así
obtenemos la mejor performance de
nuestros equipos en el campo.
Escuchamos sus requerimientos y
elevamos esas inquietudes a nuestra
fábrica. De esa forma, los hacemos
partícipes de este incesante proceso de
mejora continua en cada uno de
nuestros productos y servicios”,
comenta. 

Además, cuentan con el respaldo y
apoyo de grandes y prestigiosos
colaboradores locales en cada país con
énfasis en el agricultor y en la calidad
de atención al cliente, compartiendo los
mismos intereses y objetivos.

Carlos Kunstmann, gerente de Desarrollo de Mercado de LEMKEN, señala que desarrollan

tecnología agrícola para hoy y para el futuro. “Equipamos nuestras máquinas con sistemas

inteligentes de última generación, las dejamos trabajar en red gracias a ISOBUS e

impulsamos continuamente estos desarrollos. En 2022, junto con la empresa familiar Krone,

presentamos un vehículo autónomo que se controla mediante el implemento en uso y que

se sigue desarrollando hasta su madurez en el mercado. Nada de esto funciona sin

inteligencia artificial y reconocimiento de imágenes, como ya se está utilizando en la

tecnología de control de malezas. Por eso participamos desde 2022 en la empresa de

software de inteligencia artificial Track32, cuyos desarrollos se incorporan a nuestras

máquinas”, dice.

TECNOLOGÍA AGRÍCOLA

Capacitación técnica al distribuidor Salinas y Fabres.
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Especialista técnico de Sudamérica, Octavio Arriagada,
en el campo de entrenamiento de LEMKEN en Alemania.
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Avanzan conversaciones
para seguros de riego

H
ace unos años,
cuando un alu-
vión destruyó
varios cientos de
h e c t á r e a s d e
p l a n t a c i o n e s

frutícolas en la zona de Copiapó, uno
de los mayores daños lo sufrieron los
sistemas de riego. Los terremotos
también dejaron daños en los siste-
mas de regadío, en 2014 en el norte y
en 2010 en distintas zonas del país. Y
este verano, los incendios no perdo-
naron ni canales, ni bombas, ni obras
de acumulación, ni pozos, en un total
de 844 hectáreas, según un catastro
del Indap de febrero.

Muchas de esas instalaciones e in-
fraestructuras de riego afectadas en
los distintos desastres habían sido
construidas con aportes del Estado, a
través de bonificaciones de la Ley de
Riego o de Indap, en el caso de los
agricultores más pequeños. Sin em-
bargo, mientras los seguros ayuda-
ban a enfrentar el replante o ciertas
obras, para recuperar el riego hubo
que buscar otros recursos, ya que no
hay una póliza para ello en los segu-
ros con apoyo estatal. 

Así mientras por un lado se empu-
ja con fuerza y recursos económicos
importantes avanzar hacia la tecnifi-
cación del riego, como una forma de

seguir produciendo de manera efi-
ciente y ahorrando un agua, cada vez
más escasa producto del impacto del
cambio climático, por el otro lado, la
vulnerabilidad natural de Chile deja
esa inversión en riesgo. 

“Definitivamente, tomar seguros
para proteger la infraestructura de
riego y obras de drenaje es una me-
dida fundamental, especialmente
cuando se trata de proyectos finan-
ciados con recursos del Estado. Los
desastres naturales y otras catás-
trofes pueden causar daños signifi-
cativos a estas estructuras, lo que se
ha demostrado que tienen un im-
pacto negativo en la agricultura, el

suministro de agua y la economía
en general”, plantea José Miguel
Morán, gerente de la Agryd recal-
cando que Chile es un país vulnera-
ble a catástrofes naturales que pue-
den afectar significativamente la
producción agrícola y, por ende, la
economía del país.

Agrega que “La protección de la
infraestructura y los equipos de rie-
go ayuda a mitigar los riesgos aso-
ciados con las catástrofes naturales.
Si la infraestructura de riego se ve
afectada por un desastre, la produc-
ción agrícola se puede ver seria-
mente comprometida, lo que a su
vez puede afectar la seguridad ali-
mentaria y la economía del país. La
protección adecuada de la infraes-
tructura de riego y los equipos pue-
den reducir los riesgos de daños y
garantizar la continuidad de la pro-
ducción agrícola”.

Precisamente por ello, dice José
Miguel Morán, desde hace ya un
tiempo que vienen conversando con
distintos organismos sobre este te-
ma, especialmente para que el riego
sea considerado dentro de las pólizas
que apoya Agroseguros, el programa
que administra los recursos del Esta-
do que busca proteger a los produc-
tores agrícolas de pérdidas económi-
cas causadas por eventos climáticos
adversos u otros riesgos específicos
en la producción de cultivos.

“Los seguros ofrecen una cobertu-
ra financiera en caso de daños causa-
dos por eventos imprevistos, como
inundaciones, terremotos, tormen-
tas u otros desastres naturales. Esto
ayuda a reducir los riesgos asociados
con la inversión en infraestructura y
garantiza que los recursos del Estado
no se pierdan por completo en caso
de un desastre”, recalca.

Desde Agroseguros, entidad que
depende del Ministerio de Agricul-
tura, su nuevo director, Alberto Niño
de Zepeda, explica que en la actuali-
dad, la entidad cuenta con cuatro lí-
neas de seguros subsidiados: seguros
agrícolas (cultivos y frutales), segu-
ros pecuarios (ovino, bovino y apíco-
la), seguros forestales, y cobertura de
precios para el maíz y el trigo ante las
fluctuaciones de los precios.

“Si bien no existe un seguro con
apoyo estatal solo para la infraes-
tructura hídrica, hay uno que permi-
te asegurar parte de la infraestructu-
ra de riego. Se trata del de incendio 

Si bien no existe, en Agroseguros, una póliza específica para proteger los sistemas de riego del daño
provocado por desastres naturales, privados y entidades públicas buscan que el tema sea considerado, al
menos para los casos en que haya financiamiento vía Ley de Riego. Por ahora se analizan qué tipo de
infraestructura o equipos debiesen considerarse.

PATRICIA VILDÓSOLA ERRÁZURIZ

Los desastres naturales, como el aluvión en el norte en 2015 o los incendios del verano, destruyen también las instalaciones y sistemas
de riego, poniendo en riesgo la producción alimentaria. Sin embargo, hasta ahora no hay pólizas de seguro con apoyo estatal. 

JOSÉ ALVUJAR
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José Miguel Morán

con adicionales para frutales (con
subsidio), el cual permite asegurar
las plantas, frutos y sistemas de con-
ducción o de riego asociadas a esa
plantación frente al peligro de in-
cendio, avalanchas, deslizamientos/
aluviones, vientos, etc. De hecho, en
eventos como el ocurrido en Copia-
pó hace algunos años había casos de
pólizas vigentes de este tipo, en don-
de se indemnizó (además del daño a
las plantas y sistema de conducción)
los daños al sistema de riego (case-
tas, matrices, líneas de riego)”, dice. 

El director de Agroseguros dice
estar abierto a buscar avanzar en es-
te tema, entendiendo que en esto
son múltiples los involucrados, in-
cluyendo al sector privado. 

“Siempre estamos dispuestos a
trabajar colaborativamente con el
sector privado y con otros actores
del sector público para desarrollar
más seguros y eventualmente algu-
nos de ellos subsidiados por el Esta-

do. Pero, hay que tener en conside-
ración que ese trabajo no es solo de
Agroseguros, sino que forma parte
de una alianza público-privada en
que las compañías de seguros, co-
rredores de seguros, la banca y
otros, tomen un rol activo para apo-
yar este tipo de iniciativas. Recuerde
que Agroseguros solo administra el
subsidio al costo de la póliza. Aquí se
requieren voluntades desde el sector
privado también. Por ende, tenemos
las puertas abiertas para iniciar las
conversaciones que se requieran pa-
ra avanzar en este sentido”.

De hecho, el secretario ejecutivo
de la CNR, Wilson Ureta, explica

que han identificado la problemáti-
ca y están en conversaciones sobre
esto con Agroseguros y los distintos
actores y que en este momento el te-
ma principal es definir qué tipos de
proyectos serían idóneos para con-
tar con un seguro de esta naturaleza. 

“En general, cuando un canal su-
fre un daño, se arregla muy rápido y
no se requiere un seguro. Distinto es
el caso cuando hay tecnologías, por
ejemplo, en las compuertas. Hoy en
el contexto de la aplicación del Códi-
go de Aguas, estamos implementan-
do con mucha fuerza los sistemas de
monitoreo efectivo de extracciones,
en alianza con la DGA. Eso es tecno-

logías caras, porque son automáti-
cas, transmiten la información, y se
las pueden robar, o ser destruidas
por un desastre natural. Creo que en
las inversiones de más alto valor,
que implican tecnología es donde
inicialmente vemos una posibilidad
que se puedan implementar segu-
ros”, plantea. 

Ante la eventualidad de que el
afectado sea un pequeño productor,
que compró una bomba o un siste-
ma de riego, con apoyo de recursos
estatales, “en esos casos está la lógi-
ca con seguro o que vayamos con un
proyecto de emergencia o recursos
especiales a sustituir el sistema. Y si
el afectado es un agricultor mediano
está la misma lógica. Discernir si el
daño es en elementos tecnológicos,
donde se puede discernir bien qué
hay que reponer y diferenciar cuan-
do se trata de partes y daños que tie-
nen que ver con el uso. Para el des-
gaste natural no tiene sentido un se-

guro, pero es distinto con los desas-
tres naturales y en los elementos de
mayor complejidad de los sistemas
de riego, tanto intra como extrapre-
diales. De todas formas, la nueva
Ley de Riego, con la inclusión del
mejoramiento continuo, aborda
muchos de estos problemas.”, expli-
ca Ureta. 

Niño de Zepeda recalca que
“Siempre es posible incorporar nue-
vos productos para el uso del subsi-
dio. El punto está en que Agrosegu-
ros cuenta con un presupuesto aco-
tado año a año para apoyar a la pe-
queña y mediana agricultura a
través de los seguros. No obstante,
dicha restricción, estamos siempre
abiertos a conversar con los actores
involucrados para materializar al-
gún proyecto en esa materia, de ma-
nera de darle más resiliencia al sec-
tor y apoyar el lineamiento de sobe-
ranía y seguridad alimentaria del
Minagri”.

YASNA KELLY

“La protección 
de la infraestructura y los
equipos de riego ayuda a
mitigar los riesgos
asociados con las
catástrofes naturales”

JOSÉ MIGUEL MORÁN
GERENTE AGRYD
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Algunas claves
para optimizar
la capacitación

“L
a introduc-
c i ó n d e
n u e v a s
tecnolo-
gías de rie-

go representa una forma com-
pletamente diferente de con-
trolar la aplicación de agua, en
el caso de los sistemas de riego
tecnificado. El agricultor se ve
enfrentado a desafíos tecnoló-
gicos y agrícolas muy distintos
a lo que manejaba antes de la
tecnificación”, advierte Ale-
jandro Antúnez, investigador
del INIA La Platina y especia-
lista en riego y drenaje.

Inteligencia artificial, son-
das y sensores que entregan
información de distintas va-
riables, telemetría, son inver-
siones importantes, pero que
traen con ellas la promesa de
ahorros del bien más escaso: el
agua, Sin embargo, aprove-
charlas requiere conocimien-
tos —tanto de lo que requieren
las plantas como del uso de
esos nuevos instrumentos—
que hasta ahora no habían si-
do necesarios en el campo. Y
es ahí donde la capacitación
puede ser determinante para
aprovechar de manera ade-
cuada esas inversiones. 

No se trata de algo sencillo,
especialmente considerando
que para muchos agricultores,
pequeños, medianos y tam-
bién grandes, esto involucra
un acercamiento a tecnologías
que en el campo sueles ser aje-
nas, lo que implica que se re-
quiere una capacitación que
sea realizada de manera ade-
cuada, especialmente conside-
rando que muchos de los agri-
cultores, o quienes hacen uso
de estos nuevos sistemas, no
han estado en sistemas educa-
tivos desde hace ya varios
años, plantea Luis Gustavo
Diaz, académico del Departa-
mento de Economía Agraria
de la Pontificia Universidad
Católica de Chile.

PRÁCTICO Y TEÓRICO
Los especialistas tienen un

diagnóstico claro: los agri-
cultores deben ‘aprender ha-
ciendo’.

“Es necesario que se “suban
a la bicicleta y aprendan a an-
dar”, ya que una persona adul-
ta requiere hacer para apren-
der, y ojala en este caso, apren-
der haciéndolo en el terreno”,
dice Diaz.

“El poder hacer ellos mis-
mos una mantención o repa-
ración, les faculta para repetir
la experiencia en sus propios
sistemas. Los agricultores sue-
len ser personas muy observa-
doras, personas que ‘hacen co-
sas en forma activa’, poco

acostumbradas a presentacio-
nes teóricas en sala, que no
despiertan su interés al ser
planteadas en forma abstrac-
ta”, dice Antúnez.

Sin embargo, esto no signi-
fica dejar de lado la parte teó-
rica, que constituye el pilar de-
trás de cualquier acción que se
realice en el predio.

“Sin una base teórica míni-
ma, será imposible entender
los fenómenos que podemos
observar en la práctica y eso
puede llevar a grandes errores

en la interpretación, y conse-
cuentemente, en la toma de
decisiones”, dice Javier Gac
Vásquez, encargado del sopor-
te y asesorías técnicas del área
Riego en AgroIntegral.

Por ello, la metodología,
que debe ser capaz de conciliar
lo teórico con lo práctico, debe
facilitar el aprendizaje pen-
sando que el perfil de un pro-
ductor y el de sus trabajadores
es el de una persona que tiene
trabajo, familia, poco tiempo y
que además está asimilando

las nuevas tecnologías del rie-
go para mejorar el sistema
productivo del predio.

LA NATURALEZA DEL
PROYECTO

Otro elemento que se debe
considerar es que la capacita-
ción se debe enfocar según el
tipo de proyecto.

En el caso de las motobom-
bas eléctricas, por ejemplo,
poseen ciertos rangos de ope-
ración, fallas y mantenciones
que suelen ser ignoradas por
quienes estaban acostumbra-
dos a regar por surcos.

“La capacitación del pro-
ductor en distintos niveles,
le permitirá aprovechar de
mejor manera la inversión
realizada, al conocer crite-
rios de manejo y manten-
ción de los sistemas de rie-
go”, dice Antúnez.

Algo similar sucede con los
sistemas de riego presuriza-
do, telemetría y/o telecontrol
que permiten, entre otras co-
sas, programar y configurar
la duración e intensidad del
riego desde un computador o
celular, de acuerdo a infor-
mación emanada desde esta-
ciones meteorológicas u otros
instrumentos.

“Asumiendo un caso en
que el productor esté comen-

zando desde cero, ambas si-
tuaciones (riego presurizado
y telemetría) requieren de
una buena capacitación para
que el productor y sus em-
pleados puedan operar, reali-
zar mantenciones e identifi-
car problemas antes de que
escalen a situaciones mayores
que pongan en riesgo la pro-
ducción de la temporada”, di-
ce Javier Gac Vásquez.

El especialista añade que en
el caso de los proyectos de te-
lemetría y telecontrol, la capa-
citación será fundamental pa-
ra alcanzar una mayor tras-
cendencia ya que es una tec-
nología nueva y que tiende a
generar temor en los usuarios
a la hora de realizar una repa-
ración y confusión a la hora de
interpretar los datos para uti-
lizarlos en decisiones de riego.

Así, los especialistas consi-
deran que este tipo de accio-
nes y enseñanzas puede signi-
ficar la diferencia entre inver-
tir y recuperar la inversión, a
invertir y ‘botar’ el capital.

“Es muy común en nuestra
experiencia, conversar con
agricultores que hace solo un
par de años decidieron inver-
tir en sistemas de telemetría y
telecontrol, solo para termi-
nar no utilizándolos, ya sea
por no comprenderlos bien, o 

No solo debe participar el productor, sino que también sus
empleados. Además, es fundamental considerar desde el tipo de
proyecto y tecnología con la que se cuenta y que quien capacite
sea la persona idónea. 

ROLANDO ARAOS MILLAR
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La capacitación debe ir desde mantener y reparar piezas y partes del sistema hasta la mantención de equipos más sofisticados .



por continuas fallas que son,
muchas veces, inherentes a
las limitantes de una nueva
tecnología”, dice el especialis-
ta de AgroIntegral.

Evitar los “cementerios
tecnológicos”

Uno de los aspectos rele-
vantes que debe entregar una
capacitación, y que se suele
obviar, es la de cómo evaluar
una tecnología a la hora de
decidir si invertir en ella o no.

Esto, dicen los especialis-
tas, es de vital importancia
debido a que actualmente los
vendedores de tecnología son
cada día más y más diversos.

“Muchas veces van a golpe-
ar la puerta de los agriculto-
res y los entusiasman con
ciertas tecnologías sin que es-
tos puedan evaluarlas en pro-
fundidad o conocer su impac-
to en su sistema productivo”,
dice Luis Gustavo Diaz.

Por lo mismo, añade el aca-
démico del Departamento de
Economía Agraria de la UC,
los agricultores deben ser ca-
paces de filtrar si lo que les
ofrecen les conviene o no.

En caso contrario, pueden
invertir en “supertecnolo-
gías” que con el tiempo se da-
rán cuenta de que nos les ser-
vía y por tanto las desechan.

“Esto termina convirtiendo

sus campos en cementerios
tecnológicos”, dice Diaz.

EL MANTENIMIENTO,
UN PUNTO CLAVE

Otro punto relevante den-
tro de cualquier capacitación
se relaciona con el manteni-
miento y reparación de los
sistemas que integran las
nuevas tecnologías de riego.

Esto porque es común que
los productores desconozcan
ciertas prácticas básicas de
mantención.

“Es común, en distintos ni-
veles productivos, el descono-
cimiento de prácticas básicas
de manejo y mantención de
las distintas piezas y partes de
los sistemas de riego. Esto
puede determinar graves da-
ños al sistema de riego y com-
prometer la sustentabilidad
de la inversión realizada”, di-
ce Alejandro Antúnez.

Por lo mismo, el especia-
lista advierte que el primer
nivel de cualquier capacita-
ción debería estar enfocado a
que el agricultor sea capaz de
mantener y reparar piezas y
partes de su sistema de riego
tecnificado.

QUIÉN LAS HACE Y
CUÁNTO CUESTAN

Una de las preguntas más

relevantes que se deben resol-
ver es quién realizará las ca-
pacitaciones.

Según Javier Gac Vásquez,
esto dependerá del área que
se capacitará.

Respecto al costo de las
capacitaciones, estas no de-
berían representar un costo
elevado para un productor
agrícola, ya que dicho costo
se asocia a la experiencia y
reconocimiento que tenga el
orador.

Por lo mismo, no existe un
consenso definido de cuánto
podrían costar, pero sí un
margen de precios por hora.

“Una capacitación sobre
riego tecnificado y nuevas
tecnologías en este rubro
podría rondar entre los $
100 a $ 170 mil por hora, pe-
ro todo depende del espe-
cialista que la realice, el gru-
po de personas dirigido, el
cultivo y el terreno”, dice
Luis Gustavo Diaz.

De todas formas, también
se puede apostar por progra-
mas de transferencia tecno-
lógica donde se realizan acti-
vidades de capacitación gra-
tuita tanto a agricultores co-
mo a agentes de extensión,
las que son financiadas por
gobiernos regionales, FIA,
CORFO, entre otros.

“En el ámbito privado,
existen múltiples formas de
capacitarse por medio de
consultores competentes, in-
cluso con el apoyo de herra-
mientas del tipo Sence, que
bonifica parcialmente la ca-
pacitación del personal rela-
cionado con los sistemas de
riego”, dice Antúnez.

LEA EL ARTÍCULO
COMPLETO EN
www.elmercurio.com/
campo

GENTILEZA ENZO PANDOLFI. 

El foco debe ser también en aprender a procesar los
datos que entregan las herramientas. 
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Riego por goteo
avanza al arrozS

i en los años 80 se sem-
braban alrededor de 40
mil hectáreas de arroz
en Chile, en los últimos
años la superficie ha
caído a menos de la mi-

tad, llegando a unas 18 mil hectáreas
durante la temporada 2022-2023,
según los datos del Instituto Nacio-
nal de Estadísticas.

La creciente escasez de agua du-
rante los meses de verano en las re-
giones del Maule y Ñuble, donde se
concentra la producción de este cere-
al en el país, es uno de los factores que
explica el retroceso del cultivo –que
es uno de los alimentos más consu-
midos por los chilenos–, ya que al
igual que en el resto del mundo se rie-
ga inundando los terrenos.

Apuntando a una mayor seguridad
alimentaria y a que se mantenga el
desarrollo de la especie, para lo cual
se requiere que siga siendo atractiva y
competitiva para los agricultores,
desde el año pasado en la estación
Quilamapu del Instituto de Investi-
gaciones Agropecuarias (Inia) están
desarrollando un proyecto para dis-
minuir los requerimientos de agua
del arroz, a través de ensayos que rea-
lizan en campos propios, en la comu-
na de San Carlos.

Se trata de un trabajo conjunto en-
tre los investigadores dedicados al
mejoramiento genético del arroz y a
los de recursos hídricos, donde co-

menzaron hace algunos años apli-
cando riegos periódicos al cultivo, ca-
da siete, diez o doce días durante la
temporada, en vez de inundarlo, lo
que arrojó resultados atractivos.

“Junto con establecer riegos perió-
dicos según la humedad del terreno,
cambiamos el sistema del cultivo,
considerando los espacios de distan-
cia en la siembra y haciendo siembra
directa, con dosis de semillas más ba-
jas, donde usamos sensores de hume-
dad para definir cuándo regar”, expli-
ca Hamil Uribe, investigador en re-
cursos hídricos de Inia Quilamapu.

Solo con esa experiencia, afirma
que lograron reducir fuertemente la
demanda de agua del arroz, pasando
de los 22 mil metros cúbicos por hec-
tárea que demanda con el riego por
inundación cada temporada, a alre-
dedor de 12 mil metros cúbicos por
hectárea, lo que significa una dismi-
nución de 45%.

Frente a esos positivos resultados,
durante la temporada 2022-2023
decidieron ir más allá e iniciar un
proyecto a tres años para incorporar
riego por goteo, tanto a nivel superfi-
cial como subterráneo, para evaluar
sus resultados y aumentar el ahorro
de agua, con los que llegaron a un re-
querimiento de nueve mil metros cú-
bicos por hectárea.

“No es un nivel tan bajo porque el
arroz consume mucha agua y se riega
toda la temporada, hasta marzo, pero

Investigadores del Inia Quilamapu trabajan en un proyecto pionero en Chile
para reducir en más de 50% las necesidades de agua del cultivo, dejando de
lado el tradicional riego por inundación, sin perder rendimientos ni calidad.

PALOMA DÍAZ ABÁSOLO

INIA

Los productores de arroz conocieron esta temporada los promisorios avances de una iniciativa que
es pionera en Chile y permitiría evitar las pérdidas de sus siembras por la escasez de agua.

ESPECIAL RIEGO



sí es un resultado que al menos per-
mitiría evitar que muchos producto-
res pierdan parte de sus siembras en
el verano, como consecuencia de la
escasez de agua”, asegura Hamil Uri-
be, y detalla que algunos productores
han llegado a perder entre el 20% y
30% de la superficie debido a eso en
las últimas temporadas.

AFINAR LAS VARIEDADES
La iniciativa del Inia es el primer

intento que se hace en Chile por regar
arroz con sistemas tecnificados y
también se trata de un nuevo avance
a nivel global, que también está en
etapa de ensayos en los principales
países productores del cereal, por lo
que seguirá en desarrollo durante
dos años para evaluar otros aspectos
asociados al riego, como cuáles son
las variedades más adecuadas.

“Casi todas las variedades de arroz
se han desarrollado para sistemas de
riego por inundación y no todas han

respondido por igual al riego por go-
teo. Durante esta primera temporada
probamos 20 líneas genéticas, de las
cuales algunas ya son variedades co-
merciales, con distintos distancia-
mientos de siembra y profundidades
de las líneas de goteo, para saber cuá-
les se comportan mejor”, explica el
investigador del Inia.

También resalta que no han obser-

vado disminuciones de los rendi-
mientos por hectárea y que, por el
contrario, en otros países que llevan
más temporadas de prueba con estos
riegos incluso han conseguido au-
mentar la producción.

“Tenemos pendiente definir cuál
es el mejor sistema de riego por go-
teo, con espacios y profundidad, y afi-
nar cuál es la demanda de agua según

el estado fenológico del cultivo, que
puede cambiar de acuerdo con cada
variedad y método de riego, ya que
esto es algo nuevo en todo el mundo”,
dice, con el objetivo de desarrollar un
paquete tecnológico completo.

Otro beneficio que traería la pro-
ducción de arroz con riego tecnifica-
do es prácticamente eliminar las
emisiones de metano que genera el

cultivo al ser regado por inundación
–es uno de los más contaminantes
del sector, luego de la ganadería–, lo
que ambientalmente es positivo.

Entre los objetivos de los investiga-
dores también está llegar a desarro-
llar un sistema de irrigación que pue-
da ser apoyado por Indap o la Comi-
sión Nacional de Riego, debido a que
implicaría una alta inversión inicial.

ESTUDIAN AVELLANOS EUROPEOS
Siguiendo el auge que han tenido las plantaciones de avellanos europeos

en las mismas regiones donde se desarrolla el arroz, los investigadores

del Inia están trabajando en una iniciativa paralela para llegar a definir un

modelo de riego idóneo para esta especie, tomando en cuenta los dife-

rentes tipos de suelo y condiciones climáticas desde la precordillera

hasta la costa, y los desafíos particulares de ese rubro.

“La idea es llegar a tener una plataforma que permita a los productores

de avellanos europeos entrar y recibir una recomendación exacta de

cuánto regar, porque hasta ahora cada uno lo hace de acuerdo con reco-

mendaciones de los asesores, pero no está muy afinado el tema y quere-

mos desarrollarlo”, explica Hamil Uribe, y detalla que para eso ya cuentan

con diferentes ensayos en huertos de la Región de Ñuble.

ESPECIAL RIEGO
INIA

Los ensayos muestran que se puede reducir en más de 50% la
demanda de agua del cereal, sin perder rendimiento.



Un proyecto piloto en el Valle Central, que es el
pionero de su tipo en todo Estados Unidos, podría
ahorrar agua y generar energía para ese estado.

California
quiere cubrir
sus canales
con paneles
solares

P
ese a que el invierno
fue muy lluvioso, los
problemas de escasez
de agua en California
no se han acabado.

El gobernador Ga-
vin Newssom se ha resistido a decla-
rar el fin de la sequía. De hecho, a
mediados de abril, una propuesta
del Presidente Joe Biden planteó la
posibilidad de nuevos cortes de agua
para California, y el estado parece
estar cada vez más atrapado en un
patrón de tormentas severas que van
seguidas por una sequía extrema, sin
que ocurra un término medio.

Debido a eso, tal vez no sea nece-
sario decir que la conservación del
agua seguirá siendo un tema central
para el llamado Estado Dorado en
los próximos años.

Un nuevo proyecto financiado por
el estado en el Valle de San Joaquín
espera encontrar una nueva forma de

resiliencia frente a la sequía. La idea
es simple: Cubrir los canales y acue-
ductos estatales con paneles solares
para limitar la evaporación del agua y
generar energía renovable.

“Si manejas de un lado a otro del es-
tado, verás muchos canales abiertos. Y
después de años y años de sequía, la
pregunta parece ser obvia: ¿cuánto
estamos perdiendo por la evapora-
ción?”, dice Jordan Harris, cofunda-
dor y director ejecutivo de Solar
AquaGrid, la empresa que está dise-
ñando y supervisando la iniciativa.

“Desde nuestro punto de vista, so-
lo es sentido común”, agrega.

El Departamento de Recursos
Hídricos de California está aportan-
do US$ 20 millones para probar es-
te concepto en el condado de Stanis-
laus y para determinar en qué otros
puntos a lo largo de las 4 mil millas
de canales del estado –que es uno de
los sistemas de transporte de agua

más largos del mundo– tendría más
sentido instalar paneles solares. 

El proyecto es una colaboración
entre el estado, Solar AquaGrid, el
Distrito de Riego de Turlock e inves-
tigadores de la Universidad de Cali-
fornia Merced, quienes seguirán y
analizarán los resultados.

“Esto no se había probado antes
en Estados Unidos”, dice Roger Ba-
les, profesor de ingeniería en UC
Merced, quien se especializa en la
investigación del agua y el clima, y
agrega que “queremos que eventual-
mente se amplíe a todo el oeste de
Estados Unidos, donde tenemos
una gran cantidad de agricultura de
riego y canales abiertos”.

BENEFICIOS
Los esfuerzos de California en es-

ta materia comenzaron con un estu-
dio realizado en 2021 por Roger Ba-
les y otros investigadores, quienes SOUMYA KARLAMANGLA / THE NEW YORK TIMES

ESPECIAL RIEGO



determinaron que cubrir los canales
con paneles solares podría reducir la
evaporación hasta en un 90% y, con
eso, ahorrar hasta unos 63 mil mi-
llones de galones de agua al año, lo
que sería suficiente para abastecer
las necesidades de agua de más de
dos millones de personas.

El equipo identificó otras ventajas.
Las instalaciones también podrían
generar grandes cantidades de ener-
gía, reducir el crecimiento de algas y
las necesidades de mantenimiento
de los canales, al limitar la luz solar
que cae sobre el agua. Además, per-
mitiría mejorar el funcionamiento
de los paneles solares al mantenerse
más frescos, por estar cerca del agua,
y mejorar la calidad del aire median-
te la creación de una fuente de ener-
gía que limitaría la necesidad de usar
bombas de riego a petróleo.

La gran cantidad de beneficios
que fueron documentados en el estu-

dio alivió las dudas que existían so-
bre la idea y “cambió nuestro pensa-
miento”, según señaló Josh Weimer,
portavoz del Distrito de Riego de
Turlock, quien ofreció 250 millas de

canales en el condado de Stanislaus
para desarrollar el programa piloto.

Otro beneficio para ese distrito,
que también es proveedor de ener-
gía, es que no necesitaría comprar

nuevos y costosos terrenos para ins-
talar paneles solares, ya que los ca-
nales son de su propiedad.

Se espera que el proyecto comien-
ce este otoño, con dos millas de ca-

nales en el distrito del Valle Central. 
Es muy probable que los resulta-

dos sean observados con atención.
Jordan Harris dice que ya lo han
contactado los operadores de cana-
les de riego de todo el mundo, inclu-
so desde países como Brasil, España
y Filipinas, ya que tendrían curiosi-
dad por replicar el diseño.

“Este es un problema global y po-
tencialmente es una contribución
enorme a dar una solución global
para las pérdidas de agua por evapo-
ración y la generación de energía re-
novable al mismo tiempo”, dice Jor-
dan Harris.

NYT/SOLAR AQUAGRID

Se espera que el proyecto comience este año, con el recubirmiento de dos millas de canales en el
distrito del Valle Central. Los operadores dicen que ya los han contactado desde otros países.

90%
de la evaporación de los
canales se podría reducir
con los paneles solares

ESPECIAL RIEGO



Alta presencia
de caballos del
criadero Peleco
en la final de
Rancagua

E
n u n h e c h o
inédito, dos
reproducto-
r e s d e u n
c r i a d e r o
_que además

son padre e hijo_ aparecen
en el primer y segundo lugar
de la estadística con la ma-
yor cantidad de crías presen-
tes en el 74° Campeonato
Nacional de Rodeo, disputa-
do como es tradicional en
Rancagua.

Se trata del criadero Pele-
co de la familia Valdebenito
que tuvo en la medialuna
monumental a 11 crías hijas
de Paicaví Requinto y otras 9
de Peleco Ronaldo. Ellos
fueron los principales padri-
llos que destacan en la cuar-
ta atajada, estudio de las lí-
neas de sangre presentes en
el Champion de Chile que
temporada a temporada de
rodeo elabora el médico ve-
terinario José Luis Pinochet,
y que ya acumula más de 50
años de datos. Además, este
plantel de Contulmo sumó
un nuevo vicecampeonato a
su historial.

El año pasado, Ronaldo
había encabezado este mis-
mo ranking con nueve hijos
en Rancagua.

“Es lo más importante de
este año. Nunca un criadero
había ganado la cuarta ataja-
da con primer y segundo lu-
gar con dos de sus potros”,
señala José Luis Pinochet.

Sus propietarios siempre
han destacado la satisfac-
ción que sienten porque sus
caballos funcionan en otras
manos y también que hayan
podido transmitir la rustici-
dad que buscan en sus pro-
ductos. Todos los caballos
del criadero Peleco descien-
den de las líneas de Quilla-
cón e Inocente.

SANGRE
ALTERNATIVA

El que aparezcan crías de
estos ejemplares, a juicio de
Pinochet, es un plus para to-
dos los otros criadores, “por-

que estos caballos, que son
sangre diferente a las tradi-
cionales o que la mayoría tie-
ne, son una alternativa bue-
nísima y si están ganando la
estadística, mejor aún”, en-
fatiza el especialista.

“Estas sangres siguen y se-
guirán siendo alternativa
porque las otras están muy
mezcladas entre sí, con líne-
as del Quebrado, por arriba
y por abajo, y básicamente
Estribillo y Taco. En cam-

bio, estos son totalmente al-
ternativos a eso y van a estar
por un par de generaciones
todavía muy fuerte en eso.
Peleco Ronaldo es hijo de
Paicaví Requinto en la yegua
Raptora.

En el tercer lugar de la es-
tadística aparece otro potro
con sangre alternativa, Qui-
llaycillo Regalón, con siete
crías, en empate con Santa
Isabel Talento. El quinto lu-
gar es para Agua de los Cam-
pos y Maquena Estruendo,
con seis hijos.

Quillaycillo Regalón es un
potro actualmente disponi-
ble, y tiene muchas crías y
tiempo para seguir escalan-
do en el ranking. Es hijo de
Los Entierros Remehue, ga-
nador varias veces de esta es-
tadística.

Como criadero Peleco es el
primero de todo este año. Es
el que más crías tuvo defen-
diendo sus colores esta tem-
porada en el campeonato na-
cional, con 11 incluyendo hi-
jos del potro Romario.

Agua de los Campos y Ma-
quena sumó 10 y Palmas de
Peñaflor, nueve.

“Hay que sacarse el som-
brero por la labor de don Ru-
bén Valdebenito y actual-
mente de su hijo Gustavo,
porque ellos han trabajado
por muchos años nadando
contra la corriente, al seguir
las líneas que ellos consideran
muy buenas y puras, que sin
duda lo son. Ahora lo están
demostrando a todo Chile y
espero que puedan llegar al
resto del mundo también, es
mi apuesta, y competir, por
ejemplo, en rienda interna-
cional o en algún otro depor-
te”, plantea Pinochet.

Agrega el especialista que
muchos veían el trabajo de los
Valdebenito como diciendo
este caballero está equivoca-
do, ¿por qué no busca potros
hijos de Estribillo o nietos de
Taco para cruzar con sus ye-
guas? “Pero él insistió y siguió

con lo propio y las líneas de
sus yeguas con sus dos o tres
potros muy definidos y cruzó
eso, por un lado y por otro
hasta dar con este resultado
magnífico”, concluye.

Califica a Aguas de los
Campos y Maquena como un
criadero grande y muy bueno,
por algo ha sido campeón
cuatro veces y tiene excelen-
tes reproductores, por lo que
va a seguir en ese nivel y en
esa línea. En tanto, al criade-
ro Palmas de Peñaflor lo ve
muy bien montado en lo que
hace y preparado para seguir
en los primeros lugares.

UN MALULO BUENO
El reciente Champion de

Chile significó también la rei-
vindicación para el potro
Agua de los Campos y Ma-
quena Malulo, que cargaba
con el estigma de no ser con-
siderado un buen reproduc-
tor, comparado con su collera
el potro Estruendo, por la
cantidad de crías entregadas.

“Es una lástima que Agua
de los Campos y Maquena
Timbero y Abundante _los
campeones nacionales actua-
les_ sean caballos, pero repre-
sentan una buena reivindica-
ción para el potro Malulo. Ha-
bía quienes pudieran no estar
tan de acuerdo con él porque,
hasta ahora, a la mayoría de
los criadores les gustaba más
el Estruendo. De hecho, este
año llegaron a Rancagua seis
de Estruendo y cuatro de Ma-
lulo. Pero Malulo demostró lo
contrario, y si pudiera hablar
diría: mírenme ahora, dos de
mis hijos son campeones na-
cionales, y antes que se corrie-
ra el cuarto animal ya habían
ganado lejos”, señala José
Luis Pinochet.

Los potros Requinto y Ronaldo _padre e hijo_ aparecen en el
primer y segundo lugar del ranking por número de crías que
participaron en el Champion de Chile.

ARNALDO GUERRA MARTÍNEZ

YASNA KELLY

El trabajo de años de Rubén Valdebenito, ahora junto a su hijo Gustavo, por man-
tener sus líneas demostró ser acertado. 

DEJA EL DIRECTORIO
José Luis Pinochet se aprestaba para participar el fin de

semana pasado en el consejo superior de la Federación de

Criadores, que por primera vez se realizaba en Mendoza,

Argentina. Allí terminaría su período como director de la

entidad en la que presidía las comisiones de Exposiciones y

Técnica, aunque seguirá colaborando con ellas, asegura.
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La semana comenzará con un

sistema frontal desde el Biobío al

sur que, en la medida que se debili-

te, avanzará a Ñuble. El miércoles

ingresará otro frente en Los Ríos y

Los Lagos, y en la precordillera

desde Coquimbo a la Región Me-

tropolitana se esperan lluvias débi-

les. El jueves, restos de esa banda

llevarán lluvias desde el Biobío al

sur, y la aproximación de un nuevo

frente a Los Ríos y Los Lagos favo-

recería las lluvias entre jueves y

viernes. Para el fin de semana

prevé el ingreso de un nuevo siste-

ma de más extensión, con lluvias

de Valparaíso al sur. También se

prevé una baja de temperaturas.

PRECIPITACIONES DESDE LA ZONA CENTRAL AL SUR
Perspectiva del 15 al 21 de mayo.

DIRECCIÓN METEOROLÓGICA DE CHILE

INFORME AGROMETEOROLÓGICO:

III Y IV REGIÓN:

Condiciones normales
Se espera que las temperaturas y nubosidad

marquen condiciones más otoñales. Es probable

que pueda reducir riegos y realizar labores.

Prefiera la primera mitad de la semana para

realizar siembras, fumigaciones y cosechas.

V A VIII REGIÓN:

Bajan temperaturas
Con la baja de temperaturas y mayor nubosidad es

probable que pueda reducir los riegos. En sectores

costeros y de secano podrá continuar con las labo-

res; sin embargo, en la precordillera aproveche los

primeros días de la semana y revise los pronósticos

de lluvias. Procure mantener en buen estado los

techos de galpones, bodegas e invernaderos. 

IX A X REGIÓN:

Precipitaciones
Con las posibles lluvias se requerirá postergar

labores y aplicaciones. Es posible que el martes

pueda retomar algunas labores. Tome resguar-

dos con sus cultivos y animales frente a las

posibles heladas del martes y revise los pronós-

ticos hacia el fin de semana. Asegure el almace-

namiento de insumos, forrajes y cosechas.

Hacia el fin de
semana podría
haber lluvias
desde Valparaíso
al sur.

VEA INFORME Y ANÁLISIS COMPLETO EN 
www.elmercurio.com/campo

Traslade sus cosechas
para evitar que se
humedezcan. Revise los pronósticos

locales ante posibles
precipitaciones.

Tome resguardos ante
las posibles heladas que
vendrían el martes.
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El lento transitar de la vida en la agricultura

suele adormecer los sentidos de los adminis-

tradores. Esa dispersa línea de proceso, que

transforma agua, nutrientes y energía en pro-

ductos, trabaja en base a largos ciclos anua-

les, cediendo pocas oportunidades para en-

mendar errores, retroceder o corregir el rum-

bo. Corroborar o descartar hipótesis toma

varias temporadas, y sin la disciplina adecua-

da las causas pueden esconderse eterna-

mente. Con el tiempo esto va mermando la

iniciativa, transformando al administrador en

un profesional apático, reactivo más que pro-

activo, pendiente de lo corriente y urgente

más que de lo prioritario. Y eso la agricultura

lo castiga.

La agricultura cumple su rol en un medio

inestable y cambiante, que cada temporada

encuentra nuevos desafíos para poner a prue-

ba a quienes intentan domar la naturaleza en

su favor. La vida se defiende y adapta, y todo

lo que intentamos gobernar reacciona para

cumplir su propósito, sin preocuparse de si

ello afecta el de nuestro negocio agrícola.

Plagas y enfermedades, heladas y sequía,

abundancia y escasez, el administrador se

enfrenta cada temporada al desafío corres-

pondiente. Lo enfrenta, cae o lo supera, y su-

puestamente aprende de la experiencia para

salir airoso en un futuro nuevo combate. Su

memoria lo llevará a centrarse en esos re-

cuerdos para preparar la próxima tempora-

da, anhelante de no repetir el agobio vivido

con la reciente prueba impuesta por la natu-

raleza y el negocio.

Pero el enemigo habitualmente es distinto

al de la temporada anterior, aunque no por

ello uno nuevo. Surge de aquellos que queda-

ron en el olvido, que fueron amenazos en tem-

poradas pasadas y que dormían esperando un

descuido de quien administra. Un enemigo ya

vencido que renace por la memoria cortopla-

cista del administrador, que no recuerda las

importantes lecciones del pasado.

Son pocas las agrícolas que se hacen cargo

de su memoria, de las experiencias que les han

permitido superar las distintas pruebas que

impone el negocio y con ello seguir vivas. Son

pocas las que transforman sus experiencias

en conocimiento de la empresa, uno que pue-

dan enseñar para mejorar la forma de trabajar

de sus empleados, y para construir nuevo co-

nocimiento sobre él. Son pocas las agrícolas

con procesos y procedimientos establecidos

y conocidos, en que la letra no difiera de la ac-

ción, que abarquen todos los puntos críticos

para que la operación sea eficiente y cubra to-

dos los riesgos conocidos, pasados, presen-

tes y futuros. Son pocas las agrícolas que ha-

cen gestión sobre su propio olvido.

La naturaleza impone duros desafíos cada

temporada a toda empresa agrícola, más que

suficientes para un negocio bien gestionado.

No se le puede permitir a la administración

volver a caer con problemas que ya se han re-

suelto en el pasado, y cuya experiencia debie-

se ser parte del activo y conocimiento de la

empresa. La administración debe tener los

procesos y procedimientos para resolver en el

presente todo lo resuelto en el pasado, para

enfocar sus iniciativas en generar aprendizaje

y mejora en los nuevos desafíos que se le pre-

sentan a la empresa. Para mantenerse compe-

titiva la empresa debe estar inmersa en un

proceso de mejora continuo y no en uno de

reaprendizaje continuo.

SEBASTIÁN VALDÉS LUTZ
DIRECTOR DE EMPRESAS AGROINDUSTRIALES

La gestión del olvido
OPINIÓN

CIRUELAS
Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de New York

Unidad: US$/Bandejas de cartón de 2 corridas

09-05-2023

Calibre 40 30-30

Calibre 44 28-28

Calibre 36 30-30

09-05-2023 Red Plum

Calibre 30 32-32

Calibre 48 32-32

Calibre 52 30-30

KIWIS
Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Baltimore

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Boston

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Los Ángeles

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de New York

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Miami

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

MANZANAS

Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Baltimore

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

Mercado: Mayorista de Filadelfia

Unidad: US$/Caja 9 kg. a granel

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

09-05-2023 Hayward 

Calibre 14 17,5-17,5

Calibre 14 17,5-17,5

PERAS
Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Baltimore

Unidad: US$/Caja 18 kg. de bandejas

09-05-2023 Bosc 

Calibre 90 47-47

09-05-2023 Packam’s Triumph

Calibre 80 34-34

Unidad: US$/Caja 18 kg. envueltas en papel individual 

09-05-2023 Bartlett 

Calibre 90 33-33

Unidad: US$/Caja 9 kg. de bandejas

09-05-2023 Forelle 

Calibre 50 36-36

09-05-2023 Comice 

Calibre 50 24,5-24,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Boston

Unidad: US$/Caja 18 kg. bandejas envueltas papel

individual

09-05-2023 Bartlett 

Calibre 80 38-38
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Chicago

Unidad: US$/Caja 18 kg. bandejas envueltas papel

individual

09-05-2023 Bosc 

Calibre 100 46-46
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Los Ángeles

Unidad: US$/Caja 18 kg. Bandejas

09-05-2023 Bartlett 

Calibre 100 44-44

Unidad: US$/Caja 18 kg. bandejas envueltas papel

individual

09-05-2023 Summer Barlett 

Calibre 90 44-44

09-05-2023 Comice 

Calibre 40 31-31

Unidad: US$/Caja 10 kg. envuelta en papel individual

09-05-2023 Forelle 

Calibre 70 46-46
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de New York

Unidad: US$/Caja 9 kg. bandejas envueltas papel

individual

09-05-2023 Bosc 

Calibre 70 45-45

Calibre 80 48-48
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Filadelfia

Unidad: US$/Caja 18 kg. de bandejas

09-05-2023 Bosc 

Calibre 110 39,5-39,5

Unidad: US$/Caja 18 kg. envueltas en papel individual 

09-05-2023 Bosc 

Calibre 70 48,5-48,5

Unidad: US$/Caja 18 kg. bandejas envueltas papel

individual

09-05-2023 Bosc 

Calibre 70 42-42

Calibre 90 42-42

Unidad: US$/Caja 12,5 kg. de bandejas

09-05-2023 Forelle 

Calibre 45 38-38

Calibre 55 38-38

PERAS ASIÁTICAS
Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Baltimore

Unidad: US$/Caja 1 corrida

09-05-2023 Hosui 

Calibre 14 21-21

Calibre 10 22-22
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Chicago

Unidad: US$/Caja 10 kg.

09-05-2023

Calibre 18 20-20
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Los Ángeles

Unidad: US$/Caja 1 corrida

09-05-2023 Hosui 

Calibre 16 33-33

Unidad: US$/Bandejas de cartón de 2 corridas

09-05-2023 Hosui 

Calibre 24 30-30

Unidad: US$/Bandejas de cartón de 3 corridas

09-05-2023 Hosui 

Calibre 40 20-20

Fecha Variedad Precio Fecha Variedad Precio Fecha Variedad Precio 

PRECIOS PAÍS
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Tattersall Prom. 5 pp. 2.505,8 1.831,4 1.537,9 1.168,6 1.880,8 1.780,1 1.925,6 1.744,8 1.520,0 1.192,3

Melipilla Precio gral. 2.049,0 1.420,0 1.170,0 900,0 1.673,0 1.370,0 1.443,3 1.238,0 1.520,0 876,0

Lunes (08.05.23) N° cabezas 155 109 66 18 54 83 28 87 2 31

Tattersall Prom. 5 pp. 2.323,5 1.621,3 1.502,3 597,6 1.964,0 1.307,0 2.005,7 1.824,6 1.567,5

Curicó Precio gral. 1.952,0 1.219,0 1.215,0 543,0 1.828,0 1.307,0 1.560,1 1.697,0 1.567,5

Martes (09.05.23) N° cabezas 180 45 33 49 23 49 52 83 35

Agricultores Prom. 5 pp. 2.229,4 1.767,8 1.413,0 762,8 1.838,5 1.669,9 1.356,2 1.664,2 1.289,3

Linares Precio gral. 2.031,0 1.477,0 989,0 651,0 1.664,0 1.340,0 1.198,0 1.454,0 1.223,0

Lunes (08.05.23) N° cabezas 141 59 39 10 39 29 10 80 23

Agricultores Prom. 5 pp. 2.223,3 1.801,6 1.355,0 636,9 2.138,9 1.708,3 1.324,0 1.787,6 1.508,0

Talca Precio gral. 2.002,0 1.656,0 865,0 636,9 1.747,0 1.555,0 1.324,0 1.577,0 1.242,0

Martes (09.05.23) N° cabezas 227 68 51 5 36 19 5 98 28

Agricultores Prom. 5 pp. 1.788,5 1.741,6 1.242,5 572,2 1.928,6 1.889,4 1.298,7 1.693,0 1.370,5 1.665,1

Parral Precio gral. 1.599,0 1.669,0 922,0 532,0 1.630,0 1.385,0 1.190,0 1.559,0 1.189,0 1.366,2

Miércoles (03.05.23) N° cabezas 24 47 36 9 21 84 8 45 24 30

Agricultores Prom. 5 pp. 1.674,8 1.850,0 1.178,7 861,4 1.427,2 1.508,3 1.181,3 1.647,2 1.328,8 1.373,5

San Javier Precio gral. 1.584,0 1.582,0 890,0 663,0 1.295,0 1.201,0 1.150,0 1.407,0 1.080,0 1.148,7

Viernes (05.05.23) N° cabezas 11 61 42 17 10 39 6 89 53 89

Car Ltda. Prom. 5 pp. 1.919,0 1.764,0 1.291,0 862,0 1.848,0 1.872,0 1.242,0 1.770,0 1.813,0 1.361,0

San Carlos Precio gral. 1.584,0 1.521,0 826,0 677,0 1.516,0 1.483,0 1.084,0 1.470,0 1.317,0 1.361,0

Lunes (08.05.23) N° cabezas 60 71 77 32 56 162 13 123 63 140

Car Ltda. Prom. 5 pp. 2.638,0 1.911,0 1.535,0 1.003,0 2.058,0 1.590,0 1.402,0 1.849,0 1.614,0 1.220,0 1.520,0

Bulnes Precio gral. 1.887,0 1.574,0 1.037,0 831,0 1.645,0 1.413,0 1.230,0 1.545,0 1.427,0 1.187,0 1.520,0

Miércoles (03.05.23) N° cabezas 153 197 114 35 110 62 10 200 71 35 1

Tattersall Prom. 5 pp. 1.639,6 1.435,2 950,8 1.723,2 1.587,8 1.567,3 1.637,3 1.215,6

Bulnes Precio gral. 1.530,0 1.166,0 744,0 1.629,0 1.313,0 1.474,9 1.462,0 1.175,0

Jueves (04.05.23) N° cabezas 41 32 22 15 38 10 60 28

Bío-Bío Prom. 5 pp. 2.038,6 1.719,7 1.413,5 1.142,3 1.691,0 1.780,0 1.324,0 1.850,6 1.621,1 1.805,4 1.162,1

Los Ángeles Precio gral. 1.855,0 1.313,0 1.134,0 776,0 1.516,0 1.257,0 1.077,0 1.528,0 1.372,0 1.615,0 1.054,0

Sábado (06.05.23) N° cabezas 33 105 38 105 15 101 17 269 113 29 127

Tattersall Prom. 5 pp. 2.444,0 1.860,0 1.552,0 838,0 1.900,0 1.532,0 1.220,0 1.830,0 1.310,0

Los Ángeles Precio gral. 1.958,0 1.491,0 1.085,0 773,0 1.594,0 1.379,0 1.220,0 1.638,0 1.281,0

Lunes (08.05.23) N° cabezas 162 131 93 14 42 11 5 84 18

Araucanía Prom. 5 pp. 1.623,5 2.042,7 1.320,4 1.259,1 1.798,9 1.701,2 1.335,4 1.899,9 1.683,8 1.020,0

Victoria Precio gral. 1.528,1 1.612,2 1.105,7 895,0 1.710,6 1.364,4 1.108,4 1.503,9 1.443,4 1.020,0

Viernes (05.05.23) N° cabezas 17 142 61 66 11 30 12 193 125 1

Bernedo Prom. 5 pp. 2.088,8 1.493,1 1.519,7 1.107,2 2.138,2 2.006,9 1.391,0 1.638,9 1.470,2 1.573,3 681,0 1.495,2

Temuco Precio gral. 1.879,3 1.319,8 1.275,5 794,9 2.004,2 1.735,3 1.315,6 1.429,5 1.346,3 1.263,9 681,0 1.269,5

Lunes (08.05.23) N° cabezas 37 28 26 21 41 24 8 54 35 102 4 44

Araucanía Prom. 5 pp. 3.289,6 1.932,6 2.325,6 997,8 2.803,8 1.651,9 1.649,5 1.896,9 1.668,3 1.195,4

Temuco Precio gral. 2.071,1 1.777,7 1.336,4 790,5 2.087,2 1.499,2 1.438,7 1.708,8 1.593,9 1.195,4

Martes (09.05.23) N° cabezas 276 130 165 57 211 29 15 92 49 3

Tattersall Prom. 5 pp. 1.912,8 1.871,5 1.697,4 1.274,8 2.084,3 1.691,6 1.654,7 1.959,6 1.654,0 1.512,5 1.409,2 1.183,1

Freire Precio gral. 1.836,4 1.579,9 1.147,2 1.020,7 1.833,0 1.158,3 1.292,4 1.607,5 1.434,6 1.137,0 1.235,1 939,1

Miércoles (03.05.23) N° cabezas 14 76 124 40 92 125 13 213 78 91 18 56

Araucanía Prom. 5 pp. 1.825,9 1.906,2 1.590,6 1.163,8 2.145,4 1.861,2 1.679,9 2.025,5 1.945,5 802,0

Freire Precio gral. 1.635,4 1.709,4 1.179,1 926,2 1.733,9 1.561,6 1.292,3 1.684,3 1.513,9 802,0

Jueves (04.05.23) N° cabezas 18 184 82 119 51 162 22 551 270 3

Fegosa Prom. 5 pp. 1.646,4 1.724,2 1.208,9 878,5 1.641,7 1.363,0 1.248,6 1.924,1 1.519,2 1.979,6 963,3

Paillaco Precio gral. 1.353,0 1.502,2 909,8 631,6 1.380,6 1.101,9 929,5 1.524,7 1.251,6 1.428,7 963,3

Martes (09.05.23) N° cabezas 21 98 169 39 96 30 16 402 164 48 5

Tattersall Prom. 5 pp. 1.486,3 1.681,9 1.064,1 663,9 1.748,5 1.490,0 903,1 1.819,6 1.647,8 1.193,2

Río Bueno Precio gral. 1.401,0 1.439,0 956,0 608,0 1.643,0 843,0 903,1 1.214,0 1.380,0 1.193,2

Martes (09.05.23) N° cabezas 24 179 25 16 34 96 4 190 49 6

Tattersall Prom. 5 pp. 1.402,4 1.626,2 1.334,2 963,2 1.539,5 1.432,8 1.112,1 1.658,6 1.007,7

Osorno Precio gral. 1.402,4 1.368,0 1.115,0 734,0 1.488,0 1.132,0 1.105,0 1.409,0 906,0

Viernes (05.05.23) N° cabezas 10 160 208 60 54 44 8 54 12

Fegosa Prom. 5 pp. 1.941,1 1.743,9 1.493,4 1.036,7 1.782,9 1.573,9 1.389,5 1.944,6 1.517,4 1.706,1 1.750,0 1.012,5

Osorno Precio gral. 1.619,0 1.396,1 1.065,8 891,8 1.389,0 1.253,5 1.157,8 1.412,2 1.327,9 1.531,0 1.750,0 918,3

Lunes (08.05.23) N° cabezas 232 116,0 357,0 46,0 201,0 177,0 31,0 489,0 135,0 111,0 1,0 10,0

Fegosa Prom. 5 pp. 600,0 1.335,9 1.095,9 646,3 462,4 1.440,1 1.065,4 1.724,6 1.688,3

Puerto Varas Precio gral. 600,0 1.335,9 774,5 646,3 462,4 1.440,1 1.065,4 1.654,4 1.583,3

Viernes (05.05.23) N° cabezas 1 24 89 3 12 11 5 147 48

Tattersall Prom. 5 pp. 1.614,4 1.616,3 1.197,8 1.026,7 1.686,4 1.256,7 1.369,9 1.747,6 1.450,2 751,0

Puerto Varas Precio gral. 1.432,0 1.570,0 1.068,0 852,0 1.494,0 1.216,0 1.274,4 1.080,0 1.321,0 751,0

Miércoles (03.05.23) N° cabezas 50 30,0 65,0 18,0 43,0 22,0 11,0 144,0 83,0 3,0

Fegosa Prom. 5 pp. 1.832,6 1.765,1 1.468,1 1.103,4 1.731,2 1.599,1 1.335,8 1.966,4 1.764,1 709,5

Puerto Montt Precio gral. 1.686,5 1.585,6 1.120,0 925,0 1.605,6 1.422,1 1.160,7 1.645,6 1.624,9 709,5

Miércoles (03.05.23) N° cabezas 175 169,0 408,0 41,0 146,0 196,0 39,0 420,0 129,0 2,0

Tattersall Prom. 5 pp. 1.675,7 1.603,1 1.300,3 937,3 1.713,8 1.493,3 1.308,7 1.794,5 1.582,1

Coyhaique Precio gral. 1.645,0 1.478,0 988,0 821,0 1.688,0 1.336,0 1.219,9 1.614,0 1.455,0

Lunes (08.05.23) N° cabezas 27 69,0 118,0 27,0 54,0 25,0 24,0 190,0 150,0

Fuente: Revista del Campo y Afech Prom. 5 pp.= promedio 5 primeros precios, ponderado por el número de cabezas transadas y promedio general.

RESUMEN DE PRECIOS EN FERIAS DE GANADO
Del 03 al 09 de mayo de 2023

Feria Novillo Novillo Vacas Vacas Vaquillas Vaquillas
Precios por Kg Item Gordo Engorda Gordas Engorda Gordas Engorda Toros Terneros Terneras Cerdos Lanares Caballos

UVAS
Fecha Variedad Precio
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Atlanta

Unidad: US$/Caja 18 libras con bolsa

09-05-2023 Red Seedless

Extra Large 38,5-38,5

09-05-2023 Black Seedless 

Large 36-36

09-05-2023 White Seedless

Extra Large 36,5-36,5

09-05-2023 Red Globe 

Extra Large 36,5-36,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Baltimore

Unidad: US$/Caja 8,2 kg. con bolsa

09-05-2023 Thompson Seedless 

Extra Large 55-55

09-05-2023 Red Seedless

Large 35-35

Extra Large 58-58

09-05-2023 Black Seedless 

Large 30-30

Extra Large 54-54

09-05-2023 White Seedless

Large- Extra Large 35-35

09-05-2023 Red Globe 

Large 41-41

Extra Large 44-44

Large- Extra Large 30-30
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Boston

Unidad: US$/Caja 18 libras con bolsa

09-05-2023 Red Seedless

Large- Extra Large 50-50

09-05-2023 Black Seedless 

Large- Extra Large 30-30

09-05-2023 White Seedless

Large- Extra Large 56-56

Unidad: US$/Caja 18 libras

09-05-2023 Red Globe 

Large- Extra Large 36-36
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Chicago

Unidad: US$/Caja 18 libras con bolsa

09-05-2023 Red Seedless

Extra Large 52,5-52,5

09-05-2023 Black Seedless 

Extra Large 32,5-32,5

09-05-2023 White Seedless

Extra Large 50-50

09-05-2023 Red Globe 

Extra Large 38,5-38,5
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de Los Ángeles

Unidad: US$/Caja 18 libras con bolsa

09-05-2023 Red Seedless

Extra Large 34-34

09-05-2023 White Seedless

Extra Large 44-44
Origen: Chile

Mercado: Mayorista de New York

Unidad: US$/Caja 18 libras con bolsa

09-05-2023 Thompson Seedless 

Extra Large 50-50

Large- Extra Large 42-42

09-05-2023 Thompson Seedless 

Large 58-58

Large- Extra Large 68-68

09-05-2023 Red Seedless

Large 50-50

Large- Extra Large 58-58

09-05-2023 Black Seedless 

Extra Large 35-35

09-05-2023 White Seedless

Extra Large 35-35

09-05-2023 Red Globe 

Extra Large 38-38

PRECIOS PAÍS
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ECONÓMICOS AGROPECUARIOS

FUNDOS Y HACIENDAS - compran
(FARMSCHILE.COM) NECESITAMOS CAMPOS PARA

clientes, 1 a 10 Región, productivos. Contactar
+56996455330

SERVIAGRO PROPIEDADES – COMPRA 50 HECTáREAS
Subdivididas En La Región Metropolitana. 223661606

SERVIAGRO PROPIEDADES – COMPRA 50-70
Hectáreas Agrícolas Entre San Fernando Y María Pinto.
223661606

FUNDOS Y HACIENDAS - venden
PISCO ELQUI FUNDO 49 HECTáREAS, ABUNDANTE

agua, ideal viñas pisqueras o viniferas, otros.
+56940455846

(FARMSCHILE.COM) AYSéN, SECTOR CUPQUELAN,
2.300 hectáreas con termas y bosques nativos
centenarios. UF 62.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) LAGO RIñIHUE 735 HECTáREAS,
Excelente acceso, bosques nativos, Conservación,
Ecoturismo y Hotelería UF 33.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) SAN BERNARDO, CAMINO LA
Vara, 20 hectáreas urbanas, Aptitud inmobiliaria,
industrial. UF 0,6 m2 996455330

(FARMSCHILE.COM) LINARES, FRUTíCOLA 158
hectáreas, manzanos, cerezos, arándanos, nogales, Casa
patronal, Infraestructura, agua. UF 150.000
996455330

(FARMSCHILE.COM) PELARCO, CAMPO 88
hectáreas, Plano, derechos de agua, galpón. UF 57.000
996455330

(FARMSCHILE.COM) VILLARRICA, 250 HECTáREAS,
142 Bosque nativo, ganadero, Forestal, Derechos agua,
Casa Patronal 500 m2. UF 88.500 996455330

(FARMSCHILE.COM) PUCóN, 141 HECTáREAS 90 %
Bosque nativo, araucarias, apta conservación,
Ecoturismo, Hotelería UF 17.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) CASA BLANCA, 144 HECTáREAS,
agua, tranque, Viña 24 hectáreas, casa patronal,
infraestructura. UF 52.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) MELIPEUCO, 551 HECTáREAS
precordillerano, Bosque nativo, 50 hectáreas planas, con
araucaria, causes y nacientes de ríos, excelentes accesos,
UF 31.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) HUALAIHUE, EXTRAORDINARIO
campo ganadero, forestal de 1.374 hectáreas, excelente
acceso frente carretera Austral. UF 228.000
996455330

(FARMSCHILE.COM) CHIMBARONGO, 95 HECTáREAS,
10 Cerezos, Infraestructura, derechos de agua 110 l/s.
Uf 95.000 996455330

(FARMSCHILE.COM) TALCA, A 3 KILóMETROS
centro, Espectacular parcela de 15 hectáreas, apto para
lotear, orilla carretera. UF 22 .400 996455330

PUANGUE, MELIPILLA, 32 HáS, PLANAS, RIEGO.
Óptimo plantaciones, Gran Ubicación, $
1.450.000.000 Cecilia Satriani,
info@satriani.cl, +56995391845

LAVALSIL.CL- SAN VICENTE DE T T. 18,7 PLANO,
riego, 7 hectáreas, nectarines. 223746900 (Cód.76774)

LAVALSIL.CL- COPIAPó. 12.800 HECTáREAS CON 280
de Olivos para consumo de mesa. 219 lts/seg.
Instalaciones completas. (Cód.80169)

LAVALSIL.CL- PARRAL. MUY BUEN CAMPO PLANO Y
lomajes suaves. 77 hectáreas. Agua, trifásica,
construcciones. 223746900 (Cód.82112)

LAVALSIL.CL- AUCO- RINCONADA. PRECIOSA
parcela, 20 hectáreas regadas planas, 40 minutos de
Santiago, divisible. 223746900 (Cód.100690)

LAVALSIL.CL- REGIóN METROPOLITANA. LINDA
propiedad 25 hectáreas. Regadas 6 hás., uva de mesa 8
hás., manzanos 6,6 hás., lista para plantar, riego
instalado, mejor ubicación. (Cód. 82316)

LAVALSIL.CL- LINARES- YERBAS BUENAS. 7,2
hectáreas, , autosustentable, 3 hectáreas arandanos,
riego tecnificado, pozo 27 litros. 223746900
(Cód.83888)

LAVALSIL.CL- OSORNO. 33,6 HECTáREAS DE RULOS
planos. (Cód. 100462)

LAVALSIL.CL- CABILDO. LA VEGA. PRECIOSA
plantación 30 hectáreas, 235 hectáreas totales, paltos y
limones, riego tecnificado, proyectado excelente
rendimiendo próxima cosecha. (Cód. 100764)

FUNDOS Y HACIENDAS - venden
GREENE.CL OVALLE 185 HAS. CON DERECHOS DE AGUA

+56990507680

GREENE.CL COYHAIQUE 115 HAS., 80 MTYS ORILLA DE
lago +56990507680

GREENE.CL CHILOE 1000 AHS CON 1000 MTS ORILLA
d e mar +56990507680

GREENE.CL TARIGUéN 220 HAS. AGRICOLAS
+56990507680

GREENE.CL PUERTO MONTT 88 HAS. NATIVO Y
alerce +569/90507680

GREENE.CL RíO NEGRO 150 HAS. AGRíCOLAS Y
ganaderas +56990507680

GREENE.CL CRUCERO PURRANQUE 130 HAS.
Agrícolas y ganaderas +56990507680

GREENE.CL CAUQUENES 60 HAS. DE RULO
+56990507680

P&G LARRAíN, LAGO LLANQUIHUE, CASCADAS, 670
has. orilla lago, praderas, bosques nativos, www.pyg.cl/
34363, 224102000

P&G LARRAIN, LAGO TODOS LOS SANTOS, ORILLA
sur, 58 has. 1,8 kms. orilla lago, www.pyg.cl/35752,
224102000

P&G LARRAIN, BUCALEMU, FUNDO SECANO COSTERO,
338 has. www.pyg.cl/36144, 224102000

P&G LARRAIN, LAGO CALAFQUEN, 2.406 HAS. FUNDO
forestal, agrícola. A 25 kms de Panguipulli. Potencial
turístico. Se reciben ofertas. www.pyg.cl/36457,
224102000

P&G LARRAIN, RUCATAYO, RIO BUENO, 469 HAS
totales, bosque nativo, eucaliptus, rauli, camino casi todo
asfaltado. www.pyg.cl/37391, 224102000

P&G LARRAIN, HUALAñE, 427 HAS PLANTADAS VID
viniferas Derechos agua, tranque. Casa patronal
.www.pyg.cl/37545, 224102000

P&G LARRAIN, CATAPILCO, 60 HAS. FALDAS CERRO,
vistas panorámicas valle, subdivision aprobada derechos
agua. www.pyg.cl/37557, 224102000

P&G LARRAIN. CAMINO LO OROZCO, 369 HAS.
planas. semiplanas, cerros. Acceso asfaltado. Derechos
agua Subdivisión predial mínima 2 ha. www.pyg.cl/
37629, 224102000

P&G LARRAIN, CARMEN BAJO, MELIPILLA, 260 HAS
lomajes, cerros, aptas paltos, derechos agua.
www.pyg.cl/37709, 224102000

P&G LARRAIN, MELIPILLA, BOLLENAR, 48 HAS
planas, potreros limpios, derechos agua canal, 2
galpones metalicos nuevos. www.pyg.cl/37710,
224102000

P&G LARRAIN, RENGO, TIPAUME, 9 HAS. CON
almendros .Entorno campestre, casona 600 m2 parque
de 1,5 hectáreas. Derechos de agua de canal y 2 pozos.
www.pyg.cl/37734, 224102000

SERVIAGRO PROPIEDADES. VILLA ALEGRE. 212
Hectáreas, Planas, Regadas. 249 Lt/S. 30 Hectáreas
Manzanos. Apto Para Kiwis, Cerezos. Frente Pavimento.
Construcciones, Instalaciones. 223661606

SERVIAGRO PROPIEDADES. LOLOL-RANGUIL. 109
Hectáreas Planas, Regadas. Ideal Frutales, Viñas, Frente
Pavimento. 223661606

SERVIAGRO PROPIEDADES. SAN BERNARDO. 12
Hectáreas, Frente A 3 Caminos Pavimentados
Importantes, Casa Habitación Solida De 270 M2. Luz,
Agua Potable Y De Riego. 223661606

SERVIAGRO PROPIEDADES. LAGO PUYEHUE. 34,5
Hectáreas, Lomajes Suaves, Casa Patronal, Bodega. Con
Vistas A Los Volcanes. 223661606

CHACRAS Y PARCELAS - venden

CHACRAS Y PARCELAS - venden
UF 18.000 , 2.6 HECTáREAS HIJUELAS, 250 PALTOS,

otros, potencial turístico,propiedades, agua potable,
luz,alcantarillado, 2 canales de regadío, noria.
Interesados 974317008

MARíA PINTO, SECTOR MALALHUE, 6 HáS
Riego, planas, luz, buen acceso, $
310.000.000 Cecilia Satriani,
info@satriani.cl, +56995391845

P&G LARRAIN, LEYDA, 25 HAS, ENTORNO CAMPESTRE,
a 15 kms de Santo Domingo, acceso asfaltado,
www.pyg.cl/37614. 224102000

GALPONES - venden

FUNDOS Y HACIENDAS
- arriendos y medierías
LOLOL SEXTA REGIóN, ARRIENDO FUNDO LARGO

plazo 300 hectáreas, amplia aptitud frutícola, agua
Convento Viejo. arriendo.colchagua2018@gmail.com

ARRIENDO CAMPO 63 HáS. APTO TODO CULTIVO,
derechos de agua. Zona Virguin - San Carlos.
Interesados llamar a: +569 92354336 -
rodrigofontecillalira@hotmail.com

PRODUCTOS AGRICOLAS - venden
PALTOS, QUILLAY, CíTRICOS, DE PRIMERA. $ 3.500

más Iva. +56996261543. 998931120

PATRONES DE MARIANA Y DE NEMAGUARD CIRUELOS
D’agen, Almendros, Duraznos, Nogales y Cerezos
92322014

VIVERO SAN FERNANDO OFRECE: NOGALES,
Damasco, Almendro, Membrillo, Caquis, Manzanos,
Perales, Duraznos conserveros, Cerezos, Ciruelos Dagen.
994513545 - 991805563.
jose.salgado.viveros@gmail.com

AGRICULTORES, POR MAYOR: HUMUS SOLIDO, HUMUS
liquido. núcleos lombrices. Mantención lombrifiltros.
www.lombriculturachile.cl +56940455846

SE VENDEN CENTRALES / POLINES USADOS:
+56988170977

VENTA DE PLANTAS DE CEREZOS TERMINADAS
variedad “Santina“ en colt de in-vitro, 15.000 unidades,
$ 3.700 neto, Codegua, VI Región. Contacto:
+56978972195

VENTA SILOS DE MAíZ, MARíA PINTO, $ 99
mas IVA 992267759

VENTA AVENA $300 PESOS + IVA / KG. SECTOR
Molina. Llamar 56 9 8196 3966 ó 56 9 9825 7021.

PRODUCTOS AGRICOLAS - venden
VENTA DE BOLOS DE AVENA + ARVEJA, 600 KG,

cosecha nov. dic. 2022. $50.000 + iva, sobre camión.
Sector Molina. Llamar 56 9 8196 3966 ó 56 9 9825
7021.

PLANTAS DE KIWI- HAYWARD. 995994613.

VIVERO SERIO VENDE PLANTAS DE CEREZO COLT,
santina- Lapins- otras entrega primavera: 995994613.

MAQUINARIA AGRICOLA Y VEHICULOS
- venden

VARIOS
VENDO 13 LITROS SUBTERRáNEOS Y PERMANENTES,

cuenca Chacabuco- Polpaico, $ 10.500.000 por
litro56992318021, drv056@yahoo.com




